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COBERTURAS

HOY EN DIA, LAS POLIZAS MAS VENDIDAS TIENEN QUE VER CON LA REALIZACION DE DEPORTES COMO EL FUTBOL

O EL RUNNING

=> Las coberturas amparan:
* Muerte por accidente en la prdctica de deportiva.
* Invalidez total y/o parcial permanente como
consecuencia de la practica deportiva.
* Reintegro de gastos médicos, farmacéuticos, protesis
y gastos ortopédicos.
* Renta Diaria por internacion.
* Gastos de repatriacion de restosy.

* Veronica Fernandez, Jefa de Suscripcion de Vida,
Accidentes Personales y Sepelio de Intégrity Seguros,
nos comenté que en el caso de la compaiiia, la cobertura de
Accidentes personales Jornada Deportiva Basica, abarca la
practica y entrenamiento in situ, mientras que la mas amplia
abarca la Jornada Deportiva, incluyendo los entrenamien-
tos mds una cobertura in itinere.

* Marcela Reniero, Lider del Equipo Técnico de Rio
Uruguay Seguros, comenta que en el caso de RUS, «para

Clubes Deportivos, sean profesionales o amateurs, brindamos co-
berturas integrales que permiten al mismo estar tranquilo ante
cualquier evento indeseado, sea a su patrimonio o a las personas
que forman parte, sea como dirigentes, profesionales o socios.
Ofrecemos una péliza de Todo Riesgo Operativo para cubrir todos
los activos del Club en sus diversas ubicaciones: sedes, oficinas, es-
tadios, predios deportivos, instituciones educativas, pensiones, etc.

Mediante una péliza de RC General cubrimos el patrimonio del
Club ante el reclamo de un tercero que se vea afectado por la
actividad del mismo.

En el caso de los deportistas amateurs, brindamos coberturas
de accidentes personales mientras realizan el deporte, tanto en
entrenamiento como en competencia, incluyendo coberturas de
muerte, invalidez y asistencia médica y farmacéuticay.

= ¢Qué deportes incluyen en la cobertura? ¢Brin-
dan cobertura también para deportes extremos?

* Emma Montesanto informé que, en el caso de LI-
BRA, «las prdcticas son de las mds variadas, futbol, parapente,
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A Veronica Fernandez, Jefa de Suscripcion de Vida, APy Sepelio de Intégrity Seg.

jineteadas, buceo, natacién en piscina, equitacion, ski sobre nieve,
ski acuatico, paracaidismo, ciclismo, triatlon, pesca, navegacion a
vela, rafting, tirolesa, arqueria, deportes de montania, tiro, golf, en-
tre otros. La cobertura también incluye deportes extremos, que im-
plican un mayor riesgo con relacion a deportes mds tradicionales».

* Desde Intégrity, Verénica Fernandez sefial6 que «la
cobertura tiene un nomenclador muy amplio con distintas discipli-
nas que van desde la categoria | hasta la 5. Esta dltima contem-
pla deportes ‘restringidos’, los cuales quedan bajo el andlisis de
suscripcion para su aceptaciony.

* En el caso de Rio Uruguay Seguros, Marcela Reniero in-
formé que «los clubes desarrollan multiplicidad de actividades, con lo
cual, cubrimos todos los deportes que se practican en sus instalaciones.

Las actividades deportivas que aseguramos son muy amplias,
incluyendo deportes de bajo riesgo hasta deportes de mayor riesgo
o0 extremos. Por mencionar algunos ejemplos, tenemos un acuerdo
con la Federacion Argentina de Sky y Andinismo donde asegura-
mos todos los esquiadores en los centros de Sky del sur del pais;
de la mano de la Asociacion Argentina de Polo aseguramos a todos
los jugadores de polo con hdndicap activo; aseguramos también
deportes como escaladas, expedicién, rappel y trekking en alta
montana, deportes acudticos, deportes en altura como gimnasia
con telas, trapecio y cuerda lisa; también estamos presentes en el
karting, motociclismo y automovilismo donde aseguramos la vida
de los pilotos durante la realizacion de las carreras.

= ¢Qué desarrollo ha tenido en el mercado este
tipo de seguros y qué acciones piensan realizar de
cara al future?

* Emma Montesanto, Adscripta a Gerencia General,
nos coment6 que LIBRA, convencida de una tendencia a nivel
mundial en cuanto a la existencia de una poblacion target, la cual
se agiganta dia a dia, que desarrolla un estilo de vida saludable
y al aire libre, en donde el deporte es un complemento indis-
pensable, tiene pensado seguir desarrollando este tipo de pro-
ductos ampliando el espectro de actividades. De esta forma, su
Equipo de Productos ya se encuentra generando uno especifico
para Agencias de Turismo, que no solo brinde la proteccién en
caso de practica del deporte en viajes destinados a la competi-
cién, sino que también incluya la proteccién durante el mismo
de los equipos de la actividad como, por ejemplo, arco en la
practica de arqueria, palos de golf, etc.; cobertura de responsa-
bilidad civil en el caso de ocasionar un dafio a tercero durante la
practica deportiva, como asi también extender una cobertura
personal, de menor cuantia para todo el viaje.

* Seglin nos comenté Veroénica Fernandez de Intégrity
Seguros, la cartera estd compuesta en un gran porcentaje
por este tipo de cobertura. «Asimismo, en los ultimos tiempos,
mejoramos y actualizamos las condiciones del seguro. También,
frente a la demanda, automatizamos la cotizacion y emision por
web hasta 50 vidas».

* En opinidon de Marcela Reniero, en el caso de RUS,
el desarrollo de este tipo de coberturas esta asociado a la
posibilidad de realizar actividades deportivas. «Durante las

restricciones vinculadas a la pandemia légicamente no tuvimos
grandes movimientos en el ramo, pero en los ultimos meses he-
mos notado una reactivacion en estos seguros.

Por otro lado, debemos considerar que se tratan de coberturas
que muchas veces se toman por regulaciones especificas y no por
conciencia aseguradora.

Desde RUS trabajamos mucho desde ese lugar, estamos en cons-
tantes conversaciones con entidades y asociaciones deportivas cul-
turizando y trabajando el concepto desde la responsabilidad social y
la posibilidad de proteger a deportistas profesionales y amateursy.

= ¢Qué requisitos se solicitan al deportista o enti-
dad deportiva para poder contratar el seguro?

* En el caso de querer contratar un seguro con LIBRA
Seguros, Emma Montesanto agregd que la contratacién
es sencilla, ya que implica por parte del Contratante -entidad
deportiva, club o empresa- o del propio asegurable, de una
solicitud de seguro en la cual constan los siguientes datos:
deporte o actividades deportivas para desarrollar; cantidad
de competidores o participantes (en el caso de pdlizas gru-
pales); edades minima y maxima de los integrantes del grupo;
vigencia de la cobertura (anual, semestral o limitada a un
evento como, por ejemplo, una excursion). En este ultimo
caso, deberd indicarse la cantidad de dias de la travesia.

* En el caso de Intégrity Seguros, Verénica Fernandez
manifestd que, en cuanto a la némina de deportista, se soli-
citan: nombre y apellido, dni y fecha de nacimiento. Con res-
pecto al establecimiento, se deja establecido que la cobertu-
ra opera siempre y cuando estén las medidas de seguridad y
proteccion necesarias y reglamentarias para cada actividad.

* En cambio, en el caso de RUS, Marcela Reniero co-
menta que, en cuanto a la cobertura de Todo Riesgo Operati-
vo, «realizamos una inspeccién previa para conocer el estado del
riesgo, las sumas aseguradas reales, tipos de actividades que se
desarrollan y posibles riesgos que puedan surgir en las operacio-
nes del club y que el mismo no esté cubierto.

Respecto de los seguros de Accidentes Personales, se contrata
informando el deporte a realizar y los datos personales de los
aseguradosy.

= En el caso de deportistas profesionales. ¢brin-
dan también cobertura para determinadas partes
del cuerpo? En caso afirmativo. ¢qué proteccion
brindan y cual es el costo de estos seguros?

Rio Uruguay Seguros es una compaiiia especialmen-
te interesada en el apoyo al deporte en todas sus formas,
siendo Sponsor Oficial de Clubes, Asociaciones Deportivas
y Deportistas como: ACTC (Automovilismo), ACRA (Rally
Argentino), APAT (Turismo Nacional), Racing Club (Fut-
bol), Gimnasia de La Plata (Futbol), Vélez Sarsfield (Fut-
bol), Rosario Central (Fatbol), Newell's (Fatbol), Belgrano
de Cordoba (Futbol), Gimnasia de Jujuy (Fuatbol), ACLAV
(Asociaciéon Clubes de Voley), AAG (Asociaciéon Argentina
de Golf), AAP (Asociacién Argentina de Polo), y varios de-
portistas Olimpicos inclusive.

AMarcela Reniero, Lider del Equipo Técnico de Rio Uruguay Seguros
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«En el caso de deportistas profesionales, la compania realiza una
suscripcion a medida, considerando el valor de activacién del depor-
tista para el club o entidad que representa, cubriendo la muerte
por cualquier causa de los deportistas a través de seguros de vida.

También, a través de una cobertura de accidentes personales
durante la prdctica del deporte, aseguramos la invalidez parcial
en caso de accidente, cubriendo un determinando porcentaje de
indemnizacién de acuerdo al miembro afectado». ©
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Expositores

PERSONAS

AVIRA, Asociacién Civil de Aseguradores de
Vida y Retiro de la Repliblica Argentina, que
cuenta con 26 aios de trayectoria y nuclea
a 43 de las principales compaiias del ramo,
organizé el 14° Seminario Internacional de
Seguros de Vida y Retiro bajo el lema
«Seguros de Personas, coberturas con
impacto social positivoy, convocando a
mas de 1.200 personas que pudieron seguir
en vivo -via streaming- las disertaciones de
Rafael Brigo, Secretario de Finanzas de la
Nacién; Adriana Guida, Superintendenta
de Seguros de la Nacién; Maria Inés Guzzi,
Presidenta de AVIRA; y de los economistas
Bernardo Kliksberg y Diana Mondino.

m | 14 Seminario Internacional de Seguros
de Vida y de Retiro de AVIRA conté con la
participacion del Secretario de Finanzas de la
Nacién. En su primera aparicién publica, en el
14 Seminario Internacional de Seguros de Vida y
® de Retiro, organizado por AVIRA, Rafael Bri-
go, destacé la importancia del sector asegurador como
inversor institucional y su colaboracién con la politica de
normalizar el mercado de financiamiento en pesos de nues-
tro pais: «Logramos pasar de un mercado cerrado con tasas ex-
cesivamente altas, a un mercado que a fines de 2020 tuvo un
financiamiento neto para el Tesoro de mds de 400 mil millones
de pesos, con tasas sostenibles y plazos acordes. En este logro,
las compaiiias de seguros como inversores instituciona-
les fueron clave. Con su aporte logramos un mejor funciona-
miento de un mercado de capitales que estaba verdaderamente
muy castigadoy, dijo.

Por su parte, Maria Inés Guzzi, Presidenta de AVIRA,
en consonancia con Brigo, enfatizé el rol desarrollado por
el sector durante la pandemia absorbiendo una sinies-
tralidad superior a la histérica y resalté la necesidad de
lograr junto con el Estado avances y actualizacién en los
incentivos fiscales. «Hay tres tipos de seguros con incentivos
fiscales cuyas deducciones atn necesitan ser expresadas con ba-
ses que se actualicen segun la realidad econdomica de cada ano.

AVIRA, Asociacion Civil de Aseguradores de Vida
y Retiro de la Republica Argentina, cuenta con 26 afios
de trayectoria y nuclea a 43 de las principales compaiiias del
ramo. En su 14° Seminario convocé bajo el lema «tSeguros
de Personas, coberturas con impacto social positivo» a
mas de 1.200 personas que pudieron seguir en vivo via strea-
ming en avira.org.ar/seminarios las disertaciones de Rafael
Brigo, Secretario de Finanzas de la Nacién; Adriana Gui-
da, Superintendenta de Seguros de la Nacién; Maria Inés
Guzzi, Presidenta de AVIRA; y de los economistas Bernar-
do Kliksberg y Diana Mondino.

A continuacién, presentamos una sintesis de los principa-
les conceptos de cada orador.

Rafael Brigo, Secretario de Finanzas de la Nacion

El funcionario comenzé recordando que durante 2020
el Gobierno Nacional tomé la decision de normalizar
el mercado de financiamiento en pesos con el lema de
la sostenibilidad como politica de Estado: «Esta decision
implicé e implica reducir las tasas de interés a niveles sostenibles

|| ||
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= SINTESIS DE LOS PRINCIPALES CONCEPTOS EXPUESTOS POR CADA ORADOR

para el Tesoro, con rendimientos reales para los inversores sobre la
tasa de inflacién. Se generd un equilibro entre rendimientos acordes
y plazos mas ampliosy, repasé y sostuvo que «esto permitio logar
en 2020, con mas de 40 licitaciones, emisiones que superaron los 2
billones de pesos, con tasas de financiamiento por sobre el 100%,
llegando hasta el 120%». Como corolario, «se logré pasar de un
mercado cerrado con tasas excesivamente altas, a un mercado que
contd con un financiamiento neto para el Tesoro de mds de 400 mil
millones de pesos con tasas sostenibles y plazos acordes.

Brigo remarcé que, en este logro, las compainias de
seguros, como inversores institucionales, fueron clave:
«Con su aporte logramos un mejor funcionamiento de un mercado
de capitales que estaba verdaderamente muy castigado. Nece-
sitamos de este respaldo y acompafiamiento que los inversores
institucionales, licitacion tras licitacion, nos estan brindandoy.

El funcionario dijo que, «si 2020 y 202/ fueron afios de nor-
malizacién del mercado en pesos, el préximo afo, 2022, serd un
afio de mercado mas profundo en términos de volumeny.
Y a continuacién expuso que la estrategia de financiamiento
seguira avanzando sobre cuatro pilares: «Profundizar la norma-
lizacién del mercado de pesos; dotar de mayor desarrollo al merca-
do de capitales; promover la inclusion financiera; y trabajar sobre
finanzas sostenibles con mirada social, ambiental y de gobernanza.
En estas cuatro grandes lineas podremos seguir avanzandoy.

Como conclusion, el Secretario de Finanzas sefialé el de-
safio de lograr una Argentina mas inclusiva: «En términos
de inclusién financiera, desde la Secretaria de Finanzas venimos
llevando adelante politicas para proteger a los que mds lo nece-
sitan. En esta linea es oportuno mencionar el trabajo conjunto
entre la Secretaria de Finanzas, la Superintendencia de Seguros
de la Nacién y la industria aseguradora, sobre los microseguros o
seguros inclusivos.

Rafael Brigo / Adriana Guida/ Maria Inés Guzzi / Bernardo Kliksberg /| Diana Mondino

4° Seminario Internacional de Seguros
de Vida y Retiro de AVIRA

«Promover este tipo de cultura aseguradora a través de la ca-
pacitacién continua sobre nuevas herramientas que permitan un
facil acceso a una poblacién objetivo es fundamental. Se trata de
una cobertura muy orientada a brindar proteccion a poblaciones
vulnerables. Es un trabajo que venimos realizando muy minucio-
samente y que resulta muy importante, ya que nos permite tener
una Argentina cada vez mds inclusivay.

Maria Inés Guzzi, Presidenta de AVIRA

«<Estamos teniendo un 13% de mayor siniestrali-
dad respecto de la historica».

En la apertura de la jornada, Guzzi dio la bienvenida a los
presentes y pidié unos minutos para recordar y homena-
jear la memoria de Mariano Veronelli, quien fuera geren-
te técnico de la SSN, asi como también de todos los que han
sufrido pérdidas de seres queridos a causa del COVID-I9,
mensaje y condolencias que fueron acompafiadas también
por Adriana Guida y Rafael Brigo.

Ya iniciada su disertacion, Guzzi comenzé sefialando, de
cara al mercado, la necesidad de seguir haciendo propuestas
de ampliacién y variacién de la oferta que se adecue a la
realidad de la sociedad. Al mismo tiempo, de cara al sector
publico, Guzzi volvié sobre la necesidad de lograr, junto
con el Estado, avances y actualizacion en los incentivos
fiscales, que motivan parte de la compra de seguros. Y
repasé: «Se lograron establecer tres tipos de seguros con incen-
tivos fiscales con deducciones que atn necesitan ser expresadas
con bases que se actualicen segtn la realidad econémica de cada
ano. Esto es fundamental para garantizar la continuidad de un
producto de largo plazo que debe sostenerse en contextos infla-
cionarios como los que tiene nuestro pais.

También sefialé como prioritario instrumentar los incenti-
vos para las empresas: «La proteccion de los empleados, no solo

debe pasar por los accidentes. Hay que reestablecer estas deduc-
ciones. Estamos trabajando en esto, presentando documentacion
con experiencias internacionales que muestran que, lo que puede
ser inicialmente un costo para el Estado, se repaga de manera
inmediata a través de las reservas que generan las companias que
se reinvierten en el paisy.

Sobre el contexto de pandemia, Guzzi destacé el rol del
sector asegurador: «Terminamos 2020 con una tasa del 1,34%.
de fallecimiento por Covid y a julio de 202] ya estabamos con el
2,1%e. sobre la poblacion. Esto genera un impacto en las compafias
que se verd en los numeros de los balances anuales. Ya estamos
teniendo un 15% de mayor siniestralidad respecto de la histérica.
Es importante remarcar que las companias estdn bancando esta
cobertura. EI mercado estuvo a la altura de las circunstanciasy.

La presidenta de AVIRA conté que, en el mientras tanto, la
camara siguié pensando en un mafiana e hizo foco en armar
una propuesta global de seguros inclusivos que presen-
t6 a la Superintendencia y a la Secretaria de Finanzas.
«Creemos que este tipo de seguros, por el volumen de poblacion
al que apunta, deberian tener particularidades en la reglamenta-
cion. Desde AVIRA formamos parte de la Mesa de Trabajo que
estd en funcionamiento para avanzar con este temay.

Al finalizar el evento, luego de todas las disertaciones,
Guzzi aportd conclusiones finales calificando la jornada
como especialmente diversa desde el punto de vida de las
voces, opiniones y miradas que se compartieron a lo largo
de la mafnana: «La diversidad construye. Aprender a vivir en di-
versidad y a escuchar es lo que genera el cambio. Escuchar con
propuestas diversas es siempre la idea de este Seminarioy, cerro.

Adriana Guida, Superintendenta de
Seguros de la Nacion

La titular del organismo de control destacé que el foco de
la gestién estd en fomentar el desarrollo y crecimiento
del mercado: «Esto fue muy dificil en situacién de pandemia,
pero nos encontramos trabajando en forma conjunta con el sector
para el desarrollo del tema Microseguros o seguros inclusivos, que
deben tener un tratamiento especial, y que apuntan a proteger a
quienes mds lo necesitany.

Otro de los lineamientos de la gestiéon de la SSN es
garantizar la solvencia del mercado: «Todas las resoluciones
que se dictan estdn orientadas en garantizar este lineamiento.
A su vez, nos encontramos trabajando dentro de la SSN en el
desarrollo de una matriz de riesgo que serd unica para todo el
organismo y permitira detectar situaciones de alta complejidad
que favoreceran la toma de decisionesy. La Superintendenta de
Seguros adelanté que esta matriz ya estd terminada por lo
que se pueden esperar novedades pronto en este sentido.

Guida identific6 como un pendiente la definicién de un
modelo de Capital Basado en Riesgo: «Tenemos que seguir dis-
cutiéndolo, estudidndolo, para ver si es conveniente su aplicacion en el
corto y mediano plazoy, propuso. Finalizé sefialando como aspec-
tos centrales «la apertura al didlogo, trabajar en conjunto y lograr
entendimientos para beneficio del sector y, al mismo tiempo, mante-
ner intolerancia a conductas que no encuadren dentro de las normas
especificas que regulan la actividad», cerrando asi su participacion.

Economistas Diana Mondino y Bernardo Kliksberg

También participaron del Seminario Internacional de
AVIRA Diana Mondino, economista y especialista en fi-
nanzas; y Bernardo Kliksberg, economista, sociélogo y
profesor. Mondino propuso al sector asegurador como
vehiculo para el desarrollo del financiamiento a largo
plazo: «El puente hacia el futuro, hacia el financiamiento de lar-
go plazo, pueden tenderlo las compaiias de seguros, entre ellas
especialmente las Aseguradoras de Viday, dijo.

| ]
INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 697 % Edicion Segunda Quincena Agosto 202

Por su parte, Kliksberg destacé la importancia de contar
con estrategias de proteccion en el nuevo contexto y se re-
firié a los seguros de Vida y de Retiro como mecanismos
de bienestar social. Sostuvo que el seguro es una de las ac-
tividades mds nobles, que busca la proteccion personal y co-
lectiva: «La idea potente del seguro inclusivo en la que avanzan
conjuntamente AVIRA y SSN es absolutamente relevante. El segu-
ro, la educacion financiera y la educacion para el ahorro, deben
ser leidos desde una perspectiva econémica pero también desde

una perspectiva espiritual y ética. Es mandatorio moralmentey.

Hizo un repaso de las tres fuentes de incertidumbre muy
importantes en la actualidad, identificadas en el Foro de Da-
vos: la pandemia, el cambio climatico y las grandes des-
igualdades. «Si se vacunara al 70% de la toda la poblacién mundial
se ahorrarian grandes costos macroeconémicos por pandemia. La tasa
de retorno de dar la vacuna al 70% de la poblacién mundial seria de
18mil % en cuatro afiosy, sefialé sobre el primer punto. ®



http://www.grupobaioni.com/

Autogestion PAS, la nueva plalaiorma de Prevencion ART

© A partir de ahora, los Pro-

ductores Asesores de Se-

guros (PAS) podran realizar

todas las gestiones de manera

agil desde su computadora o

celular. Prevencion ART de

SANCOR SEGUROS acaba

de lanzar Autogestién PAS,

una herramienta que facilita

las tareas de todos los dias.

Mediante una aplicacién para descargar en la PC o smartphone, cada
Productor Asesor podra gestionar las suscripciones y afiliacio-
nes de manera simple y rapida.

Con esta implementacion, la empresa da un paso mas en la innovacién
de sus procesos, incorporando tecnologia por medio de una plataforma
moderna e intuitiva, pensada especialmente para potenciar a sus PAS.
Una de sus grandes ventajas es que no ocupa espacio en la memoria
de los dispositivos, ya que funciona con un acceso directo. Asimismo,
facilita la comunicacion porque permite compartir informacién via co-
rreo electrénico o WhatsApp, y cada PAS recibe las novedades mas
relevantes a través de notificaciones instantaneas.

A fin de atender todas las necesidades administrativas, el mend de Au-
togestion PAS posee distintas opciones. En el caso de las cotizaciones
de podlizas, con el formulario 931 que el empleador descarga de AFIP
se pueden hacer de manera automatica, facil y en segundos. Todas las
cotizaciones pendientes aparecen en una grilla de gestién desde donde
se pueden remitir al empleador y realizar el seguimiento. Otra de las
ventajas que ofrece es la de efectuar cotizaciones de Prevemax, el pack
de seguros generales de SANCOR SEGUROS vinculado al contrato
de ART, ademas de las de Higiene y Seguridad para empresas.

Tener la app en el celular es cé6modo y optimiza los tiempos de
trabajo para los PAS, quienes pueden disponer de todos los datos
en cualquier momento y lugar. En el caso de que quieran consultar
sobre una péliza, desde el menu tienen acceso al seguimiento o a una
solicitud de pdliza digital en condiciones de envio. Incluso las pueden
generar y enviar de manera individual o grupal. Mas audn, al momen-
to de observar indicadores, esta disponible la informacién de todas
las cuentas activas junto con otras acciones como la habilitacién de
descarga de la péliza digital inicial y el contrato del periodo en curso.
Por ultimo, dentro de las funcionalidades mds destacadas de esta
novedosa herramienta, se encuentra el acceso directo a PreveNET
para realizar gestiones en nombre de la empresa.

«Nuestros PAS son un eslabon fundamental en la relacién con los clientes,
por eso desarrollamos herramientas pensadas para simplificar su trabajo y
que puedan tenerlas a disposicion todo el tiempoy, concluyé Guillermo
Davi, Gerente General de Prevencién ART.

LINK A VIDEO: https://www.youtube.com/watch?v=|hgBZdwzkjs

SANCOR SEGUROS presento su nueva Campaiia Comereial
de Seguros Agropecuarios

©® A través de un evento
virtual transmitido en vivo
en el que participaron el
CEO, el Director de Ope-
raciones y el Gerente de
Seguros Agropecuarios,
SANCOR SEGUROS lle-
v6 a cabo la presentacion
de su Campaiia Comer-
cial del ramo para el
periodo 2021-2022, con el acompanamiento de Organizadores de
Seguros de todo el pais. A modo de invitados especiales, se contd
con la presencia de Luis Landriscina (todo un embajador de los
valores de la marca, con la cual mantiene un prolongado vinculo) y
de Paulina Lescano, ingeniera agrébnoma especialista en mercados
de commodities, quien brindé una disertacion.

Durante el evento, los funcionarios destacaron que la Aseguradora
se diferencia por sus agentes especializados en seguros agrope-
cuarios, por la constante presencia de sus comerciales y por el equi-
po de mas de 30 tasadores exclusivos y altamente capacitados,
con el apoyo de distintas herramientas tecnolégicas. Esto se suma a
una amplia oferta de coberturas para atender las diversas necesidades
de los productores agropecuarios de todo el pais.

«Somos la unica compafiia del mercado que brinda un servicio de calidad en
canje de granos, con un departamento para administrar esta operatoria, asi
como la tnica que ofrece abiertamente multirriesgo agricola y seguros paramé-
tricos de sequia para soja y maiz, desarrollados por nuestro equipo de profe-
sionalesy, afirmé Gustavo Mina, Gerente de Seguros Agropecuarios.

Lo comentado se complementa con los siguientes servicios y beneficios:
* Packs de precamparia de contratacién anticipada, incluso sin
tener los cultivos sembrados, con importantes beneficios, y para esta
campafa el nuevo PACK SEQUIA MAX.

* Tu soja vale mds: opcion que permite trasladar a los clientes un
sobreprecio para vender sus granos, gracias al canje de granos.

® Seguros ganaderos.

* Monitoreo Satelital de Cultivos: servicio que va en linea con la
vision de SANCOR SEGUROS de apostar firmemente a la innovacién
y a la tecnologia.

® Sancor Seguros Beneficia, el programa integral de beneficios de
SANCOR SEGUROS para sus clientes (personas fisicas).

* Financiamiento: aseguras en quintales o doélares y pagas de manera
online en pesos fijos sin interés, con diversas formas de pago a través
de: Banco del Sol, Agree o tarjetas de créditos rurales.

En esta nueva campafnia, SANCOR SEGUROS contintia consolidando-
se como el mejor aliado para el campo argentino.

[ Brevesdelnforme ]

CESVI eligio a los Autos Mas Seguros de 2020

© Por décimo cuarto afio,
CESVI ARGENTINA pre-
mié a las automotrices
que mas se esforzaron en
proteger la integridad de
aquellos que viajan en un
automovil. Los ganadores
de cada categoria obtu-
vieron la mejor relacién
precio-seguridad en sus
versiones base. Ademds, por primera vez, la premiacion se realizé de
manera virtual. Con el objetivo de elevar los estandares de seguridad
de todos los modelos que conforman el parque automotor, CESVI AR-
GENTINA, con el apoyo de Latin NCAP, la Asociacién Argentina de Com-
paiias de Seguros (AACS), Aseguradoras del Interior de la Replblica Argen-
tina (ADIRA) y de los partners La Segunda, MAPFRE, RUS, SANCOR
SEGUROS, SAN CRISTOBAL, SEGUROS RIVADAVIA, SURA SE-
GUROS, ZURICH Yy el auspicio de IAORANA, entregd los premios
Crash Test a los Autos Mds Seguros de 2020. Las categorias que se
premiaron este afio, con sus respectivos ganadores, fueron:

® Chico: Toyota Yaris Hatchback XS MT

® Mediano: Toyota Yaris Seddn XS MT

® SUV Compacto: Volkswagen Nivus 200 TSI Comfortline

* SUV Mediano: Ford Territory 1.5 T SEL

® Pick up: Chevrolet SI0 2.8 TD 4x2 DC LS

* Excelencia en Seguridad: Mercedes Benz GLB 250 4MATIC

® Auto de Oro: Toyota Yaris Hatchback XS MT

Por primera vez la premiacion se realizé de manera virtual a través del
canal de YouTube de CESVI ARGENTINA en directo.

Como se eligen

Participaron de la elecciéon todos los autos, en su version base, y los
restylings que hayan protagonizado mejoras en términos de seguridad,
lanzados entre enero y diciembre de 2020 y que fueron analizados en el
Taller de Experimentacién de CESVI ARGENTINA, donde se examiné
su seguridad activa, seguridad pasiva, comportamiento estructural y asis-
tencia a la conduccién. El puntaje en cada uno de estos rubros determina
el indice de Seguridad, que luego se vincula con el valor de venta para
determinar finalmente la relacién Precio-Seguridad que se premia.

El indice de Seguridad es un valor que se expresa del | al 100. Se
establece evaluando los distintos sistemas y caracteristicas que posee
el vehiculo, con la ponderacion de més de 160 items y factores en fun-
cién de la seguridad que proporcionan a los ocupantes de un vehiculo.
Es importante destacar que los vehiculos deben tener al menos 50
puntos en el indice de Seguridad para consagrarse.

La categoria Auto de Oro distingui6 al modelo que obtuvo la mejor
relacién Precio-Seguridad de todos los segmentos. Por su par-
te, la Excelencia en Seguridad, premi6 al vehiculo que alcanzé el
mayor indice de Seguridad dentro del grupo selecto de los que
superan los 80 puntos.

Marcelo Aiello, Gerente General de CESVI ARGENTINA, sefalo:
«Los premios Crash Test se han consolidado en nuestro pais por la objeti-
vidad y seriedad que representan. Nos llena de orgullo la contribucién que
han hecho para que se eleven los estdandares de seguridad de los modelos
base. Si comparamos aquella primera edicion con ésta, facilmente notamos
una evolucién que se traduce en mayor seguridad para las personas».

Integral de Comercio de HDL, un seguro que ofrece distintas
soluciones en funcion de las actividades comerciales

© HDI Seguros propone Integral

de Comercio, el cual ofrece cober-

turas especializadas y a primer riesgo

absoluto por actividad. De esta ma-

nera, brinda diferentes soluciones

para las necesidades de cada una.

Integral de Comercio, ademas de

las coberturas tradicionales, cuen-

ta con protecciones diferenciales

tales como: honorarios profesio-

nales, gastos extraordinarios, incendio y robo de contenido a
primer riesgo absoluto, entre otros.

El producto incluye a su vez servicios de asistencia las 24 horas todos
los dias del afio, y contempla cerrajero para apertura de emergencia
y/o reparacién provisoria de aberturas, servicio de vigilancia y seguridad,
traslado y guarderia de muebles, reparacion de desperfectos eléctricos,
servicio de ambulancia, alquiler de equipo electrégeno y el asesoramien-
to telefénico de Handyman para distintas cuestiones relacionadas con el
mantenimiento preventivo de aires acondicionados, entre otros.
Cuenta también con un Centro de Respuesta Inmediata (CRI) para
gestionar los siniestros de cristales las 24 hs. Asimismo, el Portal
de Autogestion para Asegurados permite a los clientes gestionar
temas relacionados con el producto y Malena, asistente virtual siem-
pre on line, responde consultas y habilita la descarga de formularios de
denuncias de siniestros via WhatsApp.

A fin de brindar una experiencia 4gil y digital a sus Productores Ase-
sores de Seguros, Integral de Comercio se cotiza y emite online
en el Portal Autogestion de la red de venta.

HDI Seguros brinda soluciones de seguros para las personas, sus
bienes y su vida, y opera en todo el pais a través de una extensa red
de Asesores de Seguros. Focalizada en una visién 360, ofrece solu-
ciones de seguros para automéviles, consorcios, embarcaciones de
placer, PyMEs, vida, accidentes personales y una amplia gama de Mini
Coberturas complementarias.
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RUS y Estacubierto.com inauguraran tres nuevos
locafes de Microseguros en Rosario

© Se trata de una iniciativa
impulsada por Rio Uruguay
Seguros (RUS) y la insurtech
Estacubierto.com dentro del
Programa de «Seguros por la
Equidad» que busca la inclu-
sién laboral, social y financiera a
través de la industria del seguro.
Con el objetivo de seguir de-
mocratizando el acceso a los seguros a todos los segmentos de la
poblacién, el proximo jueves 2 de septiembre, RUS y Estacubier-
to.com inauguraran tres nuevos locales comerciales en Rosario que
funcionaran en la ONG Orillas (Barrio «La Sexta»), en el Barrio
«(Luduefiay y «Centro» (sede de la Concejalia Popular de Rosario).
Los seguros son instrumentos necesarios para proteger el patrimonio
y la vida ante eventos inesperados. El Programa de «(Seguros por
la Equidad» contempla el desarrollo conjunto de microseguros que
son coberturas accesibles, de facil contratacion y de rapida resolucién
ante casos de siniestros, a las que pueden acceder personas que tra-
bajan de manera independiente y que no cuentan con una cobertura
que las proteja ante determinados riesgos (accidentes, enfermedades,
muerte de algiin familiar, desastres naturales, etc).

Ademds, como parte de esta iniciativa, se inauguraron dos locales co-
merciales en dos de los barrios bonaerenses con menor ingreso del pais,
como lo son «(La Juanita» (Partido de La Matanza) y el Barrio Mugica
(ex Villa 31 de CABA), para dar a conocer los seguros y sus beneficios y
estimular la inclusion laboral de los habitantes del lugar, capaciténdolos
para que puedan trabajar en los locales comercializando los productos.
En relacién a estas acciones, Maximiliano Selva, socio de Varese
Brokers SRL y de Estacubierto.com, explico: «Para nosotros es un
orgullo poder poner en marcha estos espacios en los barrios de Rosario. Con
esta iniciativa buscamos acercarnos a la gente que mds nos necesita como
también fomentar la inclusién laboral y socialy.

En este sentido, Gonzalo Varela, socio de Varese Brokers y Esta-
cubierto.com, agregd: «Seguimos trabajando en conjunto con RUS con
la mirada puesta en el bien comun y la expansion del mercado asegurador
argentino, llegando a los lugares que mds lo necesitan con el objetivo de
brindarle a nuestra comunidad soluciones simples y asequibles a los pro-
blemas cotidianos».

Por su parte, Belén Gémez, adscripta a la presidencia ejecutiva
de RUS y coordinadora de la Universidad Corporativa U-RUS,
dijo: «Estamos trabajando por un mundo mds equitativo, democratizando
el acceso a los seguros a todas las personas. Sabemos que existen diferen-
tes colectivos sociales que atin estan desatendidos por la actividad asegura-
dora y tenemos mucho para dar y hacer para mejorar la calidad de vida de
los mismos. En esta linea, desarrollamos diferentes acciones de seguros por
la equidad; una de ellas fue la apertura de dos locales comerciales en los
barrios bonaerenses ‘La Juanita’ y ‘Mugica’, con la proyeccién de abrir una
serie de locales mds en otras ciudades de Argentina, como en este caso lo
es Rosario. Estos espacios tienen el fin de comercializar microseguros que
fueron disefiados a partir de un relevamiento de las necesidades prioritarias
de la gente del barrioy.

Asimismo, Gomez sefial6: «Con esto no sélo generamos equidad sino
que, ademds, impactamos a través del seguro a promover la insercion la-
boral en nuestro pais, ya que estos locales tienen la particularidad de ser
atendidos por las vecinas y vecinos de los barrios que son capacitados con-
tinuamente y que, junto a otros colectivos, acceden a becas para formarse
como productoras y productores de segurosy.

Para finalizar, Nire Roldan, presidente de la Concejalia Popular
de Rosario, afirmo: «Es trascendente para miles de vecinos y vecinas de
los barrios de Rosario la alianza estratégica que hoy ponemos en marcha
con RUS y Estacubierto.com por el impacto social y el rol social que brindara
la democratizacién del acceso a seguros y coberturas que hoy son inacce-
sibles para los ciudadanos. Estamos muy felices por abrir nuevas puertas
con herramientas sociales en barriadas importantes como ‘La Sexta’ con
‘Orillas’ y en ‘Luduefia’ con uno de nuestros centros comunitariosy.

Grupo San Cristobal presenta su nueva Gerenta

de Personas y Bienestar, Laura Valeiro

® Laura Valeiro estard a cargo
del area para potenciar la cultura
organizacional y el crecimiento de
la compafiia en materia de recur-
sos humanos.

Grupo San Cristéobal anunci6 el
nombramiento de Laura Valeiro
como nueva Gerenta de Perso-
nas y Bienestar, con el objetivo
de seguir construyendo politicas
activas para promover una gestion
responsable, contribuir al desa-
rrollo sostenible y consolidar una
organizacion conectada con las personas, integra, empatica con sus
comunidades, comprensiva de la realidad, diversa e inclusiva.

«Estoy muy contenta de incorporarme al equipo de trabajo del Grupo para
continuar impulsando el objetivo de constituirnos como el mejor lugar para
que las personas se desarrollen profesionalmente y contribuir a las metas
de crecimiento y desarrollo de la compafia, inspirando y consolidando nues-
tros principios culturales», explica Laura Valeiro.

Valeiro es Licenciada en Relaciones Industriales por UADE, graduada
del postgrado de Direccién Estratégica de Recursos Humanos en la
Universidad de San Andrés y del Programa de Desarrollo Directivo
en |IAE Business School. En el pasado, se desempeiié como Gerenta
de Recursos Humanos en empresas lideres del pais como OCASA,
Molinos Rio de la Plata y CONUAR.
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El Sanatorio de la Trinidad Palermo incorpora
un robot para cirugia de cadera y rodilla

© El Sanatorio de la Trinidad Palermo continGa sumando tecno-
logia de punta, esta vez a su Centro de Cirugia de Cadera y Rodilla,
con el nuevo robot «Rosa» de Zimmer Biomet. Este robot inte-
ligente -pionero en Argentina- funciona como un tercer brazo y
ojo del médico cirujano, incorporando datos necesarios para lograr
un procedimiento mas exacto y preciso. De esta manera, la técnica
es menos invasiva, logrando postoperatorios menos dolorosos y
acelerando la recuperacién.

La robética ayuda al cirujano en la correcta implantacién de la proé-
tesis en todos los angulos, para que la nueva articulacién tenga un
movimiento sincronizado y correcto que evite el desgaste y logre un
mejor funcionamiento de la cadena. El robot es similar a un navegador
avanzado, que ayuda al cirujano a tener un mapeo previo de dngulos y
ejes. «Si bien el robot cumple un rol fundamental en la planificacién previa
de la cirugia, asi como también en la ejecucion de los cortes necesarios para
la colocacion de los componentes protésicos, es el cirujano experto quien
lo supervisa y dirige en todos sus movimientos», comenta el Dr. Ricardo
Munafé, Director del Centro de Cirugia de Cadera y Rodilla de
Trinidad Palermo, dandole vital importancia a la calidad del valor
humano y profesional en el procedimiento.

El Centro contempla la atencion del paciente desde el diagnéstico, el
tratamiento quirurgico, el postoperatorio y la rehabilitacion, hasta
alcanzar la recuperacion funcional de la articulacién. El contar en un
mismo Centro con todos los profesionales, aparatologia y niveles de
complejidad necesarios, es un valor agregado destacado que ofre-
ce el Sanatorio.

Qué logra el robot

* Mayor precision para el cirujano.

* Planificacion preoperatoria personalizada: imagenes 3D basadas

en una Tomografia Axial Computada.

* Ajuste de los cortes de hueso a la necesidad del implante.

® Mayor preservacién ésea y menor dafo en las partes blandas,
gracias a la exactitud de los movimientos del brazo robético.
Beneficios para el paciente

* Mayor rapidez en la recuperacién.

® Menor dolor post operatorio.

® Tratamientos kinésicos mas efectivos (acortamiento de los tiempos).
® Menor necesidad de analgésicos.

Un equipo de expertos

El Centro cuenta ademas con subespecialistas en Medicina del De-
porte dedicados al tratamiento y recuperacion de las lesiones de los
deportistas, de manera de asegurar los mejores resultados y el pronto
retorno a las practicas. También tiene un drea de Medicina Regene-
rativa, dedicada en conjunto con traumatélogos de columna y pie, a la
preservacion bioldgica de las articulaciones a fin de evitar, principalmente
en pacientes jovenes con displasias, progresion de la artrosis de las ar-
ticulaciones y la consecuente necesidad de implante precoz de protesis.
El Sanatorio de la Trinidad de Palermo continta su crecimiento
a través de la integracion de servicios, tecnologia de punta y equipos
médicos de excelencia para acompafar a los pacientes y su familia, a
lo largo de todo su tratamiento. La incorporacién de este robot qui-
rurgico, pionero en el ambito privado, es un nuevo desafio del Grupo
Galeno, que presta servicios a mds de 2,5 millones de personas y,
a través de la cobertura de planes de salud, a mds de 700.000 socios.
Cuenta con 7 sanatorios y 7 Centros Médicos propios.

UAR y Zurich extienden su acuerdo hasta 2023

® La Union Argentina de Rugby
y Zurich Argentina renovaron su
acuerdo hasta el afio 2023, llegando
a mas de una década de trabajo conjun-
to en la promocién del rugby argentino.
Es asi como, durante 2021, la compaiiia
sera el main sponsor del Zurich Rugby
Championship, donde el seleccionado
argentino, Los Pumas, se mediran ante Su-
dafrica, Australia y Nueva Zelanda, entre
el 14 de agosto y 2 de octubre préximos. Desde hace varios afios, Zurich,
compaiiia lider de seguros, acompaiia al deporte, la cultura y a la educacion
con el objetivo de contribuir al futuro de las nuevas generaciones. El apoyo
que la compaiia le brinda al rugby esta relacionado con impulsar y promo-
ver el desarrollo del deporte en el pais, a través del sponsoreo de la UAR.
«En Zurich entendemos a la sustentabilidad como un concepto que atra-
viesa toda nuestra operacion. La comunidad representa uno de los ejes en
los que nos enfocamos, y el deporte en particular es un pilar fundamental
que impulsa el desarrollo de las nuevas generaciones. Le deseamos toda la
suerte a nuestra seleccion en el torneo mds importante del rugby», afirmé
Adriana Arias, Head of Communications de Zurich Argentina.
«Estamos muy felices de extender este vinculo con Zurich y fortalecer este
compromiso a lo largo de los afios, compartiendo los valores del trabajo
en conjunto y la seguridad dentro del deportey, aiiadié6 Miguel Dupont,
Gerente Comercial de la Unién Argentina de Rugby.

Ademas, Zurich acomparia el programa de la UAR, Rugby Segu-
ro, enfocado en priorizar la seguridad y el deporte limpio para mini-
mizar los riesgos, a través de diferentes capacitaciones interdiscipli-
narias orientadas tanto a jugadores, entrenadores, médicos, réferis y
managers, entre otros.
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Fondo SIGMA, cultura emprendedora de triple impaclo

©® Con el objetivo de enriquecer el ecosistema con impacto en lo
social, ambiental y cultural, a través del Fondo SIGMA se pusieron
a disposicion mas de $30.000.000 para financiar organizacio-
nes y empresas. Ademas, con la finalidad de expandir la iniciativa y
promover un mayor crecimiento de esta propuesta, estan invitando a
que otras empresas se sumen al fondo para aunar esfuerzos y lograr
resultados de superior envergadura.

Transformar e inspirar el impacto positivo en la sociedad a nivel fe-
deral, ofrecer recursos y crear instrumentos de financiamiento son
parte de la formula SIGMA, un fideicomiso que conecta a grandes
inversores con empresas e instituciones; siempre alineados a los
objetivos de desarrollo sostenible.

Uno de los ultimos proyectos financiados por el fondo es la organiza-
cion Zafran, que certific6 como empresa B en 2020, desarrollando
packs biodegradables y productos organicos para nifios. Otras em-
presas que recibieron financiamiento son La Choza, que elabora lac-
teos y verduras organicos; Beepure, también de productos alimenti-
cios como miel y mermeladas; Coopsol, una cooperativa dedicada a
la miel, que usé el dinero para la compra de un camién que se usara
para la ampliacién de la estrategia de logistica y Pro Mujer, institucion
a través de la cual se otorgan microcréditos para mujeres emprende-
doras, facilitando de este modo un sostén econémico y la inclusion.
«Desde San Cristobal Caja Mutual continuamos apoyando el desarrollo y
generacion de oportunidades de financiamiento, tendiendo puentes para so-
lucionar problemdticas sociales, culturales y ambientales», destac6 Maria
Martha Nadeo, Gerente General de San Cristébal Caja Mutual.
SIGMA tiene como principal objetivo impulsar el desarrollo de las
finanzas, liderando la transicién hacia un sistema financiero sos-
tenible. Para eso, facilita instrumentos que inciden positivamente en
la sociedad y el planeta. Esta alianza se basa en lo que mejor hace cada
una de las partes. San Cristobal Caja Mutual tiene los recursos y
competencias econdémicas, mientras que Sumatoria es una ONG con
amplio conocimiento para vehiculizar las inversiones de triple impacto.
Ambas llevan adelante el Fondo SIGMA para generar una comu-
nidad con un propésito mas sustentable sin filantropia.

Experta Seguros «Puertas abiertas», el nuevo ciclo que
busca potenciar el canal de didlogo con los PAS y Brokers
©® Esta nueva iniciativa propone

un espacio de Vvisibilidad,

transparencia y cercania con

todos los productores para

tender lazos en pos del desa-

rrollo del negocio.

Con una amplia trayectoria en

el mercado asegurador y respal-

dada por el Grupo Werthein,

Experta Seguros presenta

«(Puertas Abiertas», el nuevo

ciclo de encuentros destina-

dos a potenciar su canal de didlogo con los Productores Ase-
sores de Seguros y Brokers. A partir de esta iniciativa, desde
la compaiiia buscan seguir desarrollando una escucha activa y un
nuevo canal de didlogo para trabajar de manera conjunta en me-
jores productos y asi continuar el proceso de evolucién hacia un
servicio cada vez mas diferencial y a la medida del cliente. Ademas,
este proyecto brinda la posibilidad de compartir proyecciones e
ideas con sus socios para ampliar sus negocios.

«Puertas Abiertas es un canal para fomentar el didlogo. El objetivo es poder
conversar e intercambiar ideas, para juntos encontrar las mejores respues-
tas y descubrir oportunidades», dijo Patricia Monkowski, Gerente de
Marketing Estratégico.

De esta manera, se llevardn a cabo encuentros semanales que conta-
ran con la participacién tanto de Roy Humphreys, CEO de la com-
paiiia, como Gonzalo Garcia, Director Comercial, en las cuales
se realizard una introduccién al plan estratégico y se enumeraran los
nuevos desafios de la industria.

El CEO de la compaiiia, Roy Humphreys, expresé: «este espacio es
para escucharnos, para compartir ideas y construir juntos». Ademas su-
brayé que «en el desarrollo de autos, por ejemplo, el canal tuvo un rol
protagonico, participando activamente, proponiendo ideas.

Por su parte, Gonzalo Garcia, Director Comercial, comenté: «Ex-
perta evoluciond y se transformé en una compaiia multiproducto, junto
a nuestros socios estratégicos. Es por eso que todo nuestro esfuerzo estd
enfocado en el acompafnamiento continuo.

Como compaiiia que cuenta con capitales 100% argentinos y se en-
cuentra presente en cada rincén del pais, Experta Seguros continta
ampliando sus canales de comercializacion.

«Te invitamos a ser parte de su red de productores ingresando a»
https:/lwww.experta.com.ar/productores/

«Sé parte de una compaiia que da respaldo y acompana en cada momen-
to. Vas a poder participar de los encuentros de Puertas Abiertas y de todos
los beneficios que la compaiia brinda a sus socios estratégicosy.

Edicién Segunda Quincena Agosto 202 |

¢Boom de Garantias Aduaneras?

® Por Mariano Nimo, Gerente General de AFIANZADORA
Numeros engafiosos del comercio exterior que a primera vista moti-
van, pronostican una recuperaciéon del volumen de primas de las
garantias aduaneras para este aio. A pesar de las bajisimas bases
de comparacion con el ler. Semestre de 2020, donde el mundo ente-
ro se paralizé hasta saber cdmo manejar este flagelo, el circunstancial
rebote entusiasma.

Yendo a los nimeros duros del primer semestre de 2021, la expan-
sion de las exportaciones fue de un +28%, explicados principal-
mente por un mejor valor (precio) de las mercaderias transacciona-
das. Las importaciones, por su parte, dieron un salto exponencial
del 50% que, al contrario de las exportaciones, se debe principalmen-
te a un mayor volumen de cantidades. Sin dudas, esta ecuacion explica
la foto politica-econémica-social del 2020, donde el eje sanitarista
gano por goleada la batalla conceptual con consecuencias contunden-
tes en la actividad econémica, ademas de sus implicancias sociales:
retraccion del 10% del PBI, reducciéon del intercambio comercial de
mas de USD 25.000 millones y un incremento alrededor de los 10
puntos en la pobreza. Este fuerte repunte de la principal materia
prima (importaciones) de las Garantias Aduaneras obedece al
relajamiento de las medidas de aislamiento y cuarentena que
permitieron una mayor normalidad en las bases econémicas.

Con ochos meses de alzas interanuales consecutivas, las importacio-
nes parecen indicar una recuperacién de la necesaria inversion, que
se encuentra en sus minimos niveles de la ultima década. Cuando ana-
lizamos su composicién, la buena noticia es que los rubros que mos-
traron mayor crecimiento se encuentran vinculados a la produccién
(piezas, accesorios, bienes de capital e intermedios). Brasil y China se
posicionan como los principales socios comerciales de Argentina,
destacandose el comportamiento de Estados Unidos, con incrementos
del casi 80% de intercambios en ambas variables (impo y expo). El tipo
de cambio juega su partido en este segmento aduanero de los seguros
de caucién, dado que es un mercado que se mueve en moneda ‘dura
USD (dolares americanos). Esto implica que sea un segmento en donde
se aprecie constantemente en pesos al calor de las recurrentes correc-
ciones de nuestra moneda local (devaluaciones).

Transitamos un 2021 que recuperara parte de la tragedia 2020, pero que
aln necesita de argumentos mas sélidos vinculados con la macro para
interpretar este repunte como un crecimiento genuino y sustentable.
#CulturaAfianzadora. Fuente: Afianzadora - Seguros de Caucién.
http:/lwww.afianzadora.com.ar/

LatAm Insurtech Journey de Digital Insurance LatAm

® Con el auspicio de RUS,
Digital Insurance LatAm
elaboré el documento LatAm
Insurtech Journey (Julio 2021),
con el objetivo de «propulsar el
sector asegurador en el mundo
que viene y apoyar al ecosistema
emprendedor».

Segun Hugues Bertin, CEO y

Founder de Digital Insuran-

ce LatAm, todo comenzé hace

cuatro afios «cuando definimos
nuestro propdésito con Digital Insurance LatAm de ‘propulsar el sec-
tor asegurador en el mundo que viene’ y nos preguntamos cémo
contribuir a este propésito. Por supuesto que hay multiples formas como
ayudar a desarrollar una estrategia de innovacion e implementarla con
metodologias fast-track, democratizar el conocimiento para que todos
puedan acceder libremente o bajo el formato de conferencia, capacitar
a los mejores expertos mundiales del sector y también fomentando el
desarrollo del ecosistema Insurtechy.

{€Como ayudar a emprendedores insurtechs?

Una de las ideas era identificar, analizar y poner a la luz -sin costo- a
todas las insurtechs del mercado de Latam. «Las insurtechs son alta-
mente colaborativas, o sea, a diferencia de la mayoria de las Fintechs, no
tratan de competir con el sector asegurador, sino mds bien de colaborar
en mds de 90% de los casos, entonces habiamos encontrado una forma
de colaborary, destaca Bertin.

¢Qué es una insurtech? ;Cémo clasificarlas? ;Una insurtech es con-
siderada de tal pais porque estd basada en ese pais o porque tiene
suficiente representacion o negocio en dicho pais? De ahi, nacieron
los Mapas Insurtechs de Digital Insurance LatAm que tuvieron
una recepcion excepcional del mercado.

Esta edicion -Julio 2021- hace Foco en Chile, con motivo del lanza-
miento durante Agosto, de la Asociacion de Empresas Insurtech,
InsurteChile.

Alafecha, hay 352 insurtechs en América Latina (32% Brasil y 68%
Latam sin Brasil). El ecosistema crece un +25% anual, a este ritmo
podriamos tener més de 1.000 insurtechs en 2025. Si bien el ecosiste-
ma de Latam representa el 7% del ecosistema insurtech mundial, solo
representa el 2% de la inversion mundial y se estima que el monto
total de inversién en Latam fue de u$d 50Im.

prfil

DELTA ECO HOTEL

Kl perfecto recreo de la ciudad

otel

El Delta Eco Hotel anuncié

su reapertura a partir del 13

de Agosto. Enmarcado en un

sitio natural privilegiado, ro-

deado de los verdes mas di-
versos, ideales para que la estadia resulte
inolvidable, el hotel ofrece 16 habitaciones
standard, 4 habitaciones superiores y |9
cabafias monoambientes con muelle pri-
vado; dos dreas de piscinas: una cubierta y
climatizada con una piscina y jacuzzi para 6
personas; otra descubierta, donde se pue-
de optar por una piscina ludica, una de nado
contra corriente y un jacuzzi, senderos y
pasarelas para caminatas, servicio de Inter-
net, TV satelital y seguridad permanente.
La propiedad solo admite huéspedes mayores
de 10 afos. Por razones de seguridad y cuida-
do del medio ambiente, esta prohibido fumar
en areas cubiertas y semi-cubiertas del hotel,
incluyendo pasarelas y decks de habitaciones,
quedando Unicamente habilitados para fumar
todos los muelles de los bungalows, la marina
principal, el muelle principal y los gazebos.

Programa de Actividades

A tan solo una hora del Obelisco, el Delta
Eco Hotel es ideal para disfrutar de un pro-
grama de actividades que incluye todo: relax,
alojamiento, gastronomia y diversién al aire
libre, ya sea para disfrutar en pareja, en gru-
pos de amigos y amigas, o solos y solas, a 20
minutos de la Estacion Fluvial de Tigre.

El predio en el que se encuentra emplaza-
do cuenta con 10 hectdreas verdes, rodeado
de arboledas, flores y aves con vista al Rio
Carapachay. Y el fin de semana es una opor-
tunidad perfecta para conocer alguno de sus
programas, con el mismo objetivo de disfru-
tar de variadas actividades al aire libre y en
pleno contacto con la naturaleza.

El Delta Eco Hotel ofrece traslados, més
estadia, sumado a actividades recreativas,
mas el uso de Spa y la opcién de gatronomia.

H Divertimento en el Delta

Dentro del hotel se proponen variadas ac-
tividades todos los dias, en diferentes hora-
rios, y de forma incluida.

Durante el dia las actividades incluidas
son: caminatas, clases de Aquagym o Stre-
ching, arqueria, busqueda del tesoro, pintura
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con atril al aire libre. También se encuentran
incluidos en la oferta del hotel el uso de los
kayaks, dobles o individuales.

Durante la noche, propone actividades
como bingo, torneo de truco, peliculas, cla-
ses de salsa o rock y, ademas, el clasico fo-
gon de los sabados.

Adicionalmente a estas actividades, los
huéspedes podran disfrutar de las instalacio-
nes del hotel al aire libre como:

* Cancha de fatbol.

® Cancha de vdley.

¢ Piscinas externas (una convencional, una

de nado contra corriente, un jacuzzi).

* Remo y kayak. Se practican en canales

y laguna dentro de la propiedad.

® Minigolf de 9 hoyos.

* Area de fogon.

tiﬂhﬂ mi@@mica

NOMBRE DELTA ECO HOTEL

DoMICILIO Rio Carapachay 605, Tigre
Provincia de Buenos Aires

TELEFONO (54 11) 5236 0553

HOTEL 16 Habitaciones standard; 4 Habitaciones
Superiores; |9 Cabarias monoambientes
con muelle privado.

VARIOS Spa. Piscina cubierta y climatizada.

Jacuzzi para 6 personas. Piscina
descubierta y jacuzzi. Remo y kayak.
Internet, TV Satelital y Seguridad.
Programa de Actividades. Eventos._

HSala de Juegos
® Mesas de pool, ping pong y metegol.
e Sapo y dardos de tiro al blanco.
* Bar.
® Minigolf de 9 hoyos. «»
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@UN HOBBY

La fotografia

®LA JUSTICIA

Un valor que exige lo mejor de nosotros
@SU MAYOR VIRTUD

La constancia

@LA SEGURIDAD

Una pretensién inalcanzable
®AVION 0 BARCO

Lo mismo con tal de vigjar lejos
@®VESTIMENTA FORMAL O
INFORMAL

‘Elegante sport’ como decian al invitar
®UN SER QUERIDO

Todos los que integran mi grupo familiar
®ACTOR Y ACTRIZ

Sean Connery y Meryl Streep

@UNA ASIGNATURA PENDIENTE
Conocer Transilvania, donde nacié

mi padre

@LA MENTIRA MAS GRANDE
«A mi eso no me va a pasar»

@NO PUEDO DEJAR DE TENER...
Esperanza pese a todo

@UN RIESGO NO CUBIERTO

La decepcidn

®LA MUERTE

El final inevitable que nos cuesta aceptar
@EL MATRIMONIO

un hermoso compromiso que se renueva
®EL DOLAR

La referencia econémica inevitable

en nuestro pais

®SU RESTAURANTE FAVORITO
PARA CENAR

Cabernet

@UN SECRETO

Decirlo dejaria de serlo

@EL PASADO

Hacia donde vuelvo para afrontar

el presente y preparar el futuro

@ME ARREPIENTO DE

No saber tocar ninguin instrumento musical
®;EN QUE PROYECTO NUNCA
INVERTIRIA DINERO?

En el que no confio en quien lo lleve

a cabo

@UN SUCESO DE SU NINEZ QUE
RECUERDE HASTA HOY

Los partidos de fiitbol con los pibes
vecinos en mi barrio de Flores

@LE TENGO MIEDO A...

No responder a lo que esperan de mi
®LA INFLACION

Mi compafera de toda la vida
®TENGO UN COMPROMISO CON...
La educacidn integral

®L0S HOMBRES EN EL TRABAJO
SON MEJORES QUE LAS MUJERES
Frase acufiada en el siglo pasado,
inaplicable en éste

@EL FIN DEL MUNDO

Ese momento en que ninguno cree
que va a estar presente

®UN PERSONAJE HISTORICO
Winston Churchill

®EN COMIDAS PREFIERO...

Las de Medio Oriente

@;QUE MALA COSTUMBRE

LE GUSTARIA DEJAR?

Perder el tiempo en cuestiones
intrascendentes

@;QUE COSA NO PERDONARIA
NUNCA?

Aunque cueste hay que perdonar
@DIOS

Una cuestion de fe

®EL LUGAR DESEADO PARA
VIAJAR

Bahia Manzano

@ESCRITOR FAVORITO

Sdndor Mdrai

@EN TEATRO

Las grandes comedias musicales
®LA CORRUPCION

Una de las debilidades mds dolorosas
de la humanidad en todos los tiempos
@LA INFIDELIDAD

El peor enemigo de la confianza
®PROGRAMA PREFERIDO DE
TV /CABLE

La serie Billions

®UNA CANCION

Por razones reservadas, Strangers in
the Night, by Frank Sinatra
®ESTAR ENAMORADO ES...
Dejar de lado la razén para sentir
con el corazén

@®UN PROYECTO A FUTURO
Escribir sin prisa y sin pausa

®;QUE ES LO QUE MAS APRECIA
DE SUS AMIGOS?

La reciprocidad

@;CUAL FUE EL ULTIMO
LIBRO QUE LEYO0?

«Alma partiday, de Akira Mizubayashi
®LA TRAICION

Esa que nos espera a la vuelta de
cada esquina

@SU BEBIDA PREFERIDA
Champagne Baron B Brut Nature
@UN FIN DE SEMANA EN...
Carilé

®EL AUTO DESEADO

No es objeto de mis deseos
@MEJOR Y PEOR PELICULA
QUE VIO ULTIMAMENTE

La mejor, ‘Los dos papas.

La peor, ‘Cielo de medianoche’
®PSICOANALISIS

Ausente con aviso

@MI MODELO PREFERIDO ES
Mi modelo de mujer, mi Abuela

Ana Maria

@MI MUSICO PREFERIDO ES...
Paul McCartney

@EL CLUB DE SUS AMORES
Buenos Aires Rowing

@EL PERFUME

Leau D’lssey

®LA MUJER IDEAL

No existe, ni tampoco el hombre
@RED SOCIAL PREFERIDA

La del café con un amigo

®LA CULPA ES DE...

Cada uno pero en distintos grados
@;QUE ES LO PRIMERO

QUE MIRA EN UNA MUJER?

Su figura, obvio, y después sigo con
los detalles

@SI VOLVIERA A NACER, SERiA
Un hermoso bebé

®UN MAESTRO

El jefe de mi primer trabgjo en Leng
Roberts, el querido Frances Guilhaumont
@EN DEPORTES PREFIERO...
Tenis, y en tenis Djokovic

®UNA CONFESION

Imposible en este cuestionario

®EL GRAN AUSENTE

Mi padre fallecido cuando yo tenia 20
®NO PUEDO

Olvidar mis origenes

@MI PEOR DEFECTO ES

Ser muy exigente conmigo y con los demds
@MARKETING

Una disciplina que siempre me atrajo
®;QUE REGALO LE GUSTARIA
RECIBIR?

Una platea preferencial en la cancha
central de Wimbledon

®;QUE TECNICA DE
RELAJACION TIENE?

Escuchar mdsica cldsica

@®DE NO VIVIR EN ARGENTINA...
/QUE LUGAR DEL MUNDO
ELEGIRIA?

Amsterdam
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