Boston se renueva

Entrewsta a Gonzalo Cam Dici



https://www.informeoperadores.com.ar/
http://www.afianzadora.com.ar/
https://www.creditoycaucion.com.ar/
https://www.creditoycaucion.com.ar/

Gonzalo Campict

:
g
;



http://rasare.com.ar/
http://www.escudoseguros.com.ar/

PROTAGONISTAS

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 669 ﬁ Edicion Segunda Quincena Junio 2020



https://www.segurometal.com/
https://www.integrityseguros.com.ar/

PROTAGONISTAS

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 691 % Edicién Segunda Quincena Mayo 202 |



https://twitter.com/InformeOperador
http://www.informeoperadores.com.ar
mailto:delia.rimada@moez.com.ar
mailto:analia.aita@moez.com.ar
mailto:rosa.asta@moez.com.ar
mailto:elizabeth.domenech@moez.com.ar
https://www.lasegunda.com.ar/home
http://tpcseguros.com/#!

PROTAGONISTAS

INFORME OPERADORES DE MERCADO N°© 695 % Edicién Segunda Quincena Julio 2021



https://www.libraseguros.com.ar/
https://www.lanuevaseguros.com.ar/

Federico Bengolea /| Martin Centeno / Federico Storni

z
0
2
>
o
z
Z

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 677 % Edicién Segunda Quincena Octubre 2020



https://www.invai.com.ar/
https://www.provinciart.com.ar/pymes?utm_source=informeoperadores&utm_medium=BannerTradicional&utm_campaign=dondevosestas&utm_content=1

INNOVACION

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 701 Edicién Segunda Quincena Octubre 202 |



https://www.fedpat.com.ar/
https://www.marsh.com/ar/es/home.html

INNOVACION

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 691 Edicién Segunda Quincena Mayo 2021



https://www.galenoseguros.com.ar/seguros/
https://www.albacaucion.com.ar/

INNOVACION

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 701 ﬁ Edicién Segunda Quincena Octubre 202 |



https://www.prudenciaseguros.com.ar/
https://www.orbiseguros.com.ar/

Alejo Aronna / Santiago Cabral / Gustavo Mina / Stlvana Roccabruna / Mariano Sacco

O
:
@)
|
0
G
<

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 685 % Edicién Segunda Quincena Febrero 202 |



https://www.dcsistemas.com.ar/
http://www.americalre.com/

AGROPECUARIO

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 703

A Gustavo Mina, Gerente de Seguros Agropecuarios de Sancor Seguros

=>» de nuestros asegurados. En cuanto a los riesgos, con el correr
de los afos se han ido incorporando adicionales tales como incen-
dio, helada o viento, y hemos sido pioneros en el desarrollo de la
cobertura de planchado de suelos. Asimismo, en la actualidad, con
el impulso del cambio tecnoldgico, estamos retomando el abordaje
del riesgo de sequia, una deuda aun pendiente en nuestro paris,
al menos en cuanto a masividad. Nuestra oferta también llega a
las plantaciones frutales, con fuerte presencia en el Valle Medio
y Alto del Rio Negro acompafiando a los productores de peras
y manzanas, de la misma manera que se acompafia la produc-
cién de duraznos en la zona de San Pedro o la de arandanos en
Entre Rios y Tucuman. Recientemente, hemos incorporado una
cobertura para frutales citricos, para dar respuesta a peticiones
provenientes de Cooperativas del norte de Entre Rios y sur de
Corrientes, principalmente para naranja y mandarina y, a su vez,
al importante foco productivo de la provincia de Tucumadn cen-
tralizado en este caso en el limén. Es de hacer notar el notable
impulso que estd tomando dentro de nuestra linea de negocios el
ambito de las coberturas dirigidas para el sector pecuario. Des-
de aquel inicio incipiente con la novedosa cobertura de Potrillo
Nacido Vivo o Vida Equino destinada a la actividad equina,
se han ido sumado no menos novedosas ofertas dirigidas a la
actividad avicola, porcina o ganadera bovina. Es asi como se han
incorporado y van tomando cuerpo comercial ofertas tales como
el Seguro Avicola, el Seguro de VYida Porcinos, el Seguro
de Vida y Vida Reproductiva Bovinos, y el Seguro de Vida
Bovino a Corral. Para finalizar, no menos importante resulta
nuestra participacion permanente en aquellos programas de arti-
culacién publica privada, acompanando iniciativas estatales y en
comunién con compaiias colegas, tal como resultan de ejemplos
la actividad viticola y olivicola en la provincia de Mendoza, o un
nuevo desarrollo para sendos cinturones horticolas bonaerenses,
en un intento de proveer continuidad a aquella excelente expe-
riencia llevada a cabo hace muy poco tiempo para los cultivos bajo
invernaderos en la provincia de Corrientesy.

* Mariano Sacco, Gerente de Agro de Galeno Seguros,
sefalé que «desde la compania brindamos coberturas y solucio-
nes contra eventos agroclimdticos a las diferentes producciones
agricolas que se desarrollan en nuestro pais; tratamos de brin-
darle a nuestros asegurados una proteccion de su patrimonio y
produccion en forma integral, buscando satisfacer la demanda del
sector no solo en coberturas sino en calidad de servicio. Si bien
las principales producciones a las cuales estamos asegurando son
las producciones extensivas de cereales, oleaginosas y legumbres,
estamos trabajando fuertemente en aquellos nichos de mercado
que requieren productos a medida, como lo son las diferentes
economias regionales que se desarrollan en nuestro paisy.

* Silvana Roccabruna, Gerente de Riesgos Agricolas
de Zurich Seguros, afirmé que el sector agropecuario es
uno de los segmentos estratégicos para la compaiia. «Zurich
estd entre los lideres del mercado en el segmento de Agro, con
mads de 1.3 millones de hectdreas aseguradas en todo el pais. Ase-
guramos cultivos de Cosecha Fina: trigo, cebada, centeno, avena,
colza, legumbres; Cosecha Gruesa: soja, maiz, girasol, sorgo, arroz
y papa. Entre las coberturas ofrecidas por Zurich para el sector
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agropecuario se destacan las de Granizo Tradicional, Grani-
zo Premium y Granizo 12 Horas -producto Sin Carencia que
brinda proteccion a partir de las 12 horas del dia siguiente a la
contratacion-, a las que se pueden sumar los cldsicos adicionales
de Viento y Helada, y el innovador Silo Bolsa. Es fundamen-
tal que el productor agricola analice la oferta y preste especial
atencién a los inicios de cobertura plena; en Zurich desarrolla-
mos coberturas plenas que cubren 100% de la suma asegurada
en etapas tempranas de los cultivos. Los seguros de proteccion
de cultivo normalmente se dividen en un periodo de resiembra
(donde se cubre el 20%, 30%, 40% o hasta el 50% de la suma
asegurada frente a un siniestro), y un periodo de cobertura ple-
na, momento a partir del cual las compafiias respondemos por
el 100% de la suma asegurada. De esta forma, Zurich renueva
su compromiso con este sector productivo clave de nuestro pais,
para ayudarlo a asegurar aquellas cosas que son importantes a
lo largo de toda la cadena productivay.

* Alejo Aronna, Responsable de Suscripcion de Ries-
gos Agrarios de San Cristébal Seguros, informé que la
principal cobertura demandada es la de Granizo para Cul-
tivos, mas adicionales como heladas, vientos, planchado,
resiembras e incendio de cultivo y rastrojos. «También tene-
mos coberturas para el patrimonio como silo bolsa, maquinaria
agricola, transporte de mercaderias, y para el personal rural
como AP rural e integral agropecuario, un conjunto de cobertu-
ras pensado para quien desempefia su actividad en un estable-
cimiento agropecuarioy.

= ¢Qué beneficios adicionales ofrecen a los produc-
tores agropecuarios que deciden contratar el seguro?

* Desde Sancor Seguros, Gustavo Mina seiialé que
«fuimos pioneros en permitir que el cliente pague sus pélizas de
agro con su propia produccion (desde el 2002), contando con mds
de 150 puntos de entrega en distintos acopios en toda la region
agricola del pais. Como novedad, el asegurado puede abonar
con esta modalidad cualquiera de las coberturas que tenga con-
tratadas con Sancor Seguros (granizo, multirriesgo agricola,
automotores, maquinarias, etc.), al mejor precio del mercado. A
modo de complemento de este beneficio, hemos presentado ‘Tu
Soja Vale Mas’, una iniciativa a través de la cual, contratando
en Canje de Granos, el cliente puede elegir el dia para la fijacion
del precio de la soja para cancelar sus pélizas, y sobre ese precio
accede a una bonificacion exclusiva del 5%».

* En el caso del Grupo Asegurador La Segunda, el Inge-
niero Santiago E. Cabral destacé que «nuestro beneficio
adicional histdrico ha sido el andlisis de suelo para aquellos lotes
bajo aseguramiento, haciendo uso de nuestra fortaleza institucio-
nal que nos vincula con el Laboratorio Suelo Fértil de la Asociacion
de Cooperativas Argentinas. En los dltimos afios, hemos incorpo-
rado una aplicacién para dispositivos méviles, llamada NetAgro,
que permite a nuestros asegurados obtener informacién satelital
adicional para tomar decisiones de manejo. Pueden apreciarse
para cada lote suscripto indices de vegetacion y de estrés hidri-
co, informacion meteoroldgica, hacer uso de una calculadora de
densidad de siembra e incluso tomar registros multimedia «»

A Santiago Cabral, Auditor de Riesgos Agrop. y Forestales de Grupo Aseg. La Segunda
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«ES RECONOCIDO EN EL AMBIENTE QUE EL MERCADO DEL SEGURO AGROPECUARIO EN ARGENTINA ESTA DOMINADO POR LOS - CULTIVOS EXTENSIVOS GRANARIOS, FUNDAMENTALMENTE TRIGO, CEBADA CERVECERA, MAIZ, GIRASOL, SOJA Y SORGO, Y UN RIESGO POR EXCELENCIA QUE ES GRANIZO» (S. CABRAL ) *
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«EL SECTOR AGROPECUARIO ES UNO DE LOS MAS DINAMICOS DEL PAIS Y LA ADOPCION DE TECNOLOGIA EN EL PROCESO PRODUCTIVO ES MUY ALTA, Y ESTO NO ES AJENO AL SECTOR ASEGURADOR DONDE SE OBSERVA LA INCORPORACION DE MAS TECNOLOGIA ANO A ANO» (S. ROCCABRUNA) .

=>» con seguro, por oferta de las compaiias y demanda de los
productores agropecuarios. Ahora bien, el mercado depende
casi exclusivamente de granizo. Es necesario contar con ins-
trumentos de apoyo para el desarrollo de coberturas para
eventos catastroficos como ser sequia e inundacién. Sabemos
que es dificil pensar en subsidios a las primas, pero deben eva-
luarse beneficios indirectos, asociar el crédito con los seguros
con tasas de interés diferenciales, etc. También es necesario
profundizar el desarrollo de coberturas para otras actividades
(produccion de carne, leche, porcinos, aves, etc.)».

* Para el Ingeniero Santiago Cabral, del Grupo Asegu-
rador La Segunda, «mds alld de lo que muestran los valores ab-
solutos en cuanto al crecimiento de las primas llevados de la mano
por el incremento de los precios de los commodities, nosotros
entendemos estar atravesando una especie de estancamiento o
‘plateau’ en cuanto a la relacion del drea asegurada respecto del
drea sembrada. De la misma manera, también entendemos que
prestar atencion solo a este indicador puede llevar a confusiones,
ya que existen numerosas actividades productivas con alto capital
expuesto a riesgo por unidad de superficie con oferta de seguro
insuficiente. Por esta razén, estamos poniendo tanto énfasis en los
nuevos desarrollos, ya sea en lo que tiene que ver con el abordaje
de nuevos riesgos para las actividades productivas tradicionales,
como en la creaciéon de nuevos instrumentos para actividades
productivas no alcanzadas atin por el seguro agropecuario en Ar-
gentina. Ejemplo de ello seria lo citado anteriormente respecto al
ambito pecuario, asi como también el desarrollo orientado a citrus
o a cultivos horticolas.

* En opinién de Mariano Sacco, de Galeno Seguros, «el
mercado asegurador en las Ultimas campanas viene creciendo en
prima debido mds que nada a los costos / insumos / exposicion
a la que esta sometido el productor agricola; restaria aun un in-
cremento mayor en el porcentaje de hectdreas y el desarrollo de
otros nichos de produccion tanto agricolas como pecuarios. En
cuanto a Galeno Seguros, si bien es reciente nuestra incursion
en este tipo de riesgo, la experiencia y aceptacion por parte del
mercado es muy positiva y alentadora de cara al futuroy.

* La vision de Zurich de este negocio, aportada por Sil-
vana Roccabruna, «es de largo plazo y basamos nuestra pro-
puesta de valor en una estrategia que busca la sustentabilidad de
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ASilvana Roccabruna, Gerente de Riesgos Agricolas de Zurich Seguros

nuestros clientes agropecuarios a lo largo del tiempo. La campana
2020/2021 ha sido muy buena en términos de resultados y primas
emitidas, en cuanto a seguros de Granizo y sus adicionales. En el
caso de seguros multirriesgo, ha sido un afio de comportamiento
heterogéneo debido a la variabilidad climatica que caracterizé el
ejercicio. Estas condiciones afectaron también a los cultivos en
algunas regiones particulares y, especialmente, a los cultivos de
segunda, si bien esto no afecté nuestro portafolio total, proba-
blemente haya ocasionado una reduccion en el mercado de la
superficie aseguraday.

* De acuerdo a la informacién brindada por Alejo Aronna,
de San Cristébal Seguros, segln la uUltima encuesta publi-
cada por la SSN, se aseguraron 21,18 millones de hectdreas
por 16.138 millones de pesos, correspondiendo 98,16% a
Granizo + adicionales, 1,76% a Multirriesgo y Paramétricos y
0,08% a Seguros Pecuarios. «La cantidad de hectdreas asegura-
das se ha mantenido alrededor de los 20 millones en los dltimos
10 anos, sobre un total de 38 millones de hectdreas sembradas.

El mercado de seguros de granizo se encuentra estable y estamos
teniendo una mayor demanda de productos que cubran los déficit
hidricos que afectan los rendimientos, como consecuencia de las
condiciones de sequia que se han dado en las ultimas campanas».

= ¢Como influye la teenologia y qué herramientas
utilizan en el desarrollo de este tipo de seguros?

* Sancor Seguros, a través de su vocero Gustavo Mina,
considerd que «la tecnologia es una gran aliada para el desa-
rrollo de nuevas coberturas y servicios que se adapten a las de-
mandas de los nuevos perfiles de clientes. Por ejemplo, en nuestro
caso particular, ponemos a disposicion una cobertura paramétrica
para tambos que cubre ante variaciones extremas en el régimen
de precipitaciones. Ademds, lanzamos al mercado un innovador
seguro paramétrico basado en el indice satelital de déficit hidrico
(TDVI), cuya finalidad es cubrir variaciones extremas de déficit
hidrico en el cultivo de Soja. Cabe mencionar que dicho indice es
publicado por un organismo publico como la CONAE (Comision
Nacional de Actividades Espaciales)».

* El Grupo Asegurador La Segunda, mediante el Inge-
niero Santiago Cabral, comenté que «el cambio tecnoldgico
ha impactado fuertemente durante los dltimos afios en el merca-
do asegurador en general y en nuestra compaiiia en particular.
La suscripcion electrénica, por ejemplo, ha permitido lograr un
nivel de precision e identificacion de los lotes amparados bajo
cobertura impensado hace escasos 10 afios atrds. El seguimiento
electrénico de siniestros ha logrado también una dindmica de res-
puesta mds agil, y el desarrollo de nuestro aplicativo Tasagran
ha revolucionado nuestro sistema de evaluacién de siniestros al
liberar a nuestros tasadores de elementos incémodos para el rele-
vamiento a campo, al mismo tiempo de proveerlos de informacion
sumamente util para su labor. Desde el punto de vista de la admi-
nistracion central, habilita un marco de seguimiento y control que
consolida una gestion eficiente y confiable. Como quedo descripto
en la pregunta anterior, también nos ha permitido el desarrollo de
NetAgro para beneficio de nuestros asegurados y, en este mo-
mento, nos encontramos en una instancia de prueba piloto de una
cobertura por Telemetria que entendemos puede llegar a brindar
respuestas contundentes a viejos desafios de dificil resoluciény.

* Galeno Seguros, representada por Mariano Sacco,
relaté que «estamos trabajando en forma mancomunada con
diferentes organismos publicos y empresas privadas para desarro-
llar herramientas de gestion que le sirvan a nuestros asegurados,
brindamos informacion actualizada sobre clima y mercados. Asi-
mismo, implementamos monitoreos constantes y on line sobre
el estado de situacion y desarrollo de los diferentes cultivos y su
correlato con campanias anteriores. En gran parte, son herramien-
tas tecnoldgicas de uso comin del sector agricola, las cuales el
mercado asegurador ha tenido que sumar a su gestion de riesgosy.

* En representacion de Zurich Seguros, Silvana Rocca-
bruna afirmé que «el sector agropecuario es uno de los mds
dindmicos del pais y la adopcion de tecnologia en el proceso pro-
ductivo es muy alta, y esto no es ajeno al sector asegurador don-
de se observa la incorporacién de mds tecnologia afio a afo. La
utilizacion de Sistemas de Informacion geogrdfica y tecnologia de
sensores remotos son claves, tanto en el proceso de suscripcién
de los riesgos como en el momento de realizar la evaluacién de
los dafios. En Zurich en esta campafa estamos acercando a
nuestros clientes nuevas tecnologias en el proceso de peritaje y
suscripcion de los riesgos. Por ejemplo, durante la pandemia se
firmd una alianza con dos startups para acercar herramientas
tecnoldgicas a los clientes. Una de ellas es Deep Agro, una ag-
tech rosarina que resulté finalista en la ronda global del Zurich
Innovation Championship, que desarrollé un sistema basado
en las tecnologias de inteligencia artificial y deep learning para
detectar malezas y realizar la aplicacion selectiva de herbicidas
en cualquier etapa del crecimiento de los cultivos. De esta mane-
ra, permite ahorrar hasta un 70% de agroquimicos dependiendo
de la cantidad de malezas que haya en el lote y generar asi un
mayor cuidado del ecosistema productivoy.

* San Cristébal Seguros, a través de Alejo Aronna, ob-
servo que «la tecnologia es de utilidad tanto en el proceso de sus-
cripcién de riesgos como de atencién de siniestros. Actualmente,
en San Cristobal Seguros contamos con herramientas tecnolo-
gicas que nos permiten realizar la georreferenciacién de los lotes
asegurados para una mejor identificacién y atencién de siniestros.
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Asimismo, podemos contar con informacién satelital de distintas
variables climaticas como ocurrencia de precipitaciones, heladas,
temperaturas, inundaciones e indice verde de los cultivosy.

= (Cuentan con alguna aplicacion que le permita
al asegurado realizar un seguimiento de su campeo?

* En el caso de Sancor Seguros, Gustavo Mina nos co-
ment6 que cuentan con un servicio de monitoreo de culti-
vos de alto valor agregado que incluye:

a) «Imagenes satelitales de indice verde (NDVI), para hacer un
seguimiento eficiente de todo el ciclo del cultivo.

b) Acceso a Campo 360, una plataforma GIS intuitiva y facil de
utilizar para visualizar los mapas de indice verde, mdas una App
para recorridas por los lotes. Esta herramienta permite a nuestros
asegurados mejorar la toma de decisiones en cada etapa del ciclo
productivo.

¢) Charlas online, workshops y eventos regionales de capaci-
tacion, para conocer casos de uso de estas tecnologias.

Cabe destacar que somos la primera aseguradora del mercado en
poner a disposicion de nuestros clientes esta solucion tecnolégicay.

* El Ingeniero Santiago E. Cabral, destacé que desde el
Grupo Asegurador La Segunda han desarrollado «una apli-
cacion para dispositivos méviles llamada NetAgro, que a través
de un usuario y contrasefia permite a nuestros asegurados acce-
der a importante informacién satelital de sus lotes amparados
en péliza para sus decisiones de manejo. También tenemos en
carpeta otro hallazgo que formard parte de una segunda etapa
de nuestro programa de telemetriay.

* Mariano Sacco respondié que Galeno Seguros, efecti-
vamente, «cuenta con un sistema de monitoreo constante on line
de todas las pdlizas | establecimientos asegurados; a los cuales
por solicitud le brindamos los informes de evolucién de los mismos
y su correlato con su historial productivo.

* En el caso de Zurich Seguros, Silvana Roccabruna
nos comentod que «en esta camparia estamos trabajando en una
prueba piloto con dos Startups para que nuestros asegurados
puedan realizar un seguimiento de sus campos. Por un lado, en
el caso de seguros multirriesgo, nuestros asegurados pueden ver
el resultado de las inspecciones e informacién relevante de sus
explotaciones a través de la plataforma Auravant y, por el otro,
las evaluaciones de dafio también se realizaran con una aplicacion
especialmente desarrollada para esta tareay.

= ¢Cuales son los desafios de cara a la nueva
campana?

* Para Sancor Seguros, Gustavo Mina afirmé que «el
desdfio es registrar incrementos tanto en la cartera de primas
como en la superficie asegurada, para poder seguir creciendo con
rentabilidad y consolidar nuestra condicion de referentes del mer-
cado en lo que a Seguros Agropecuarios se refierex.

A Alejo Aronna, Responsable de Suscrip. de Riesgos Agrarios de San (ristobal Seguros
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* En el Grupo Asegurador La Segunda, Santiago E.
Cabral relaté que «nuestro desdfio historico ha sido siempre
mantenernos dentro de las compaiias que marcan el rumbo den-
tro del mercado asegurador agropecuario argentino. Esta nueva
camparia nos encuentra muy entusiasmados procurando conso-
lidar e innovar sobre nuestros productos comerciales vigentes,
pero sobremanera estamos poniendo foco en nuestros nuevos
desarrollos. Es muy estimulante lo que viene sucediendo con el
crecimiento de nuestras coberturas pecuarias y tenemos muchas
expectativas en cuanto al abordaje del riesgo sequia para los cul-
tivos extensivos granarios mediante la prueba piloto por teleme-
tria. Hemos dispuesto ampliar el ambito geogrdfico de esta nueva
experiencia, la cual arrancé en una zona y se extendié a cinco, y
en aquella regién en la que comenzamos, sumamos a los cultivos
de soja de primera y soja de segunda siembra, el cultivo de maiz.
Asimismo, hemos completado el desarrollo y el marco de autoriza-
ciones de un seguro paramétrico para sequia, que no alcanzamos
a tenerlo disponible para esta campafna pero que se convertird,
seguramente, en un nuevo instrumento innovador disponible, a
partir de la préxima campana. El mercado asegurador tiene como
desdfio hacer crecer el volumen de hectdreas aseguradas por me-
dio de innovaciones - diferenciales en los productos ofrecidos».

* Mariano Sacco informé que «en Galeno Seguros, tene-
mos el gran desafio de seguir brinddndoles a nuestros producto-
res y asegurados un excelente nivel de cobertura y una excelente
atencion / servicio, para que nos sigan eligiendo como su asegura-
dora de confianza, campania tras campanay.

* Silvana Roccabruna senalé que «durante la campana
202[-2022, desde Zurich Seguros seguiremos acompafiando al
productor a lo largo de toda la cadena de valor, y lo ayudaremos a
asegurar su patrimonio desde la siembra hasta la cosecha. Ofre-
ciendo nuestras coberturas diferenciales de Granizo sin carencia,
franquicias no deducibles y nuestros Seguros Multirriesgo Globales
de Inversién que se adaptan a cada zona, cultivo y necesidad de
nuestros clientes. Quienes tienen la posibilidad de combinar la co-
bertura de granizo con adicionales de viento, helada, planchado,
transporte, silo bolsa e inicios de cobertura plena desde la emer-
gencia del cultivo. En Zurich, brindamos la posibilidad de que el
cliente agropecuario anticipe el inicio de la cobertura plena y que
desde el inicio del cultivo esté cubierto por el 100% de la suma;
para Soja, Maiz y Sorgo contamos con cobertura por el 100% de

la suma asegurada cuando los cultivos tienen una (VI), tres (V3)
o cinco hojas (V5) de acuerdo con el riesgo que cada productor
desee proteger. Ademds, nuestra oferta para la campana 2021-
2022 incorpora la cobertura de incendio 100% para todos los Se-
guros de Granizo y nuevos productos multirriesgo que garantizan
al productor agropecuario parte de la inversion realizaday.

* En el caso de San Cristébal Seguros, Alejo Aronna
comentd que «los objetivos que tenemos como compania son
incrementar nuestra participacion en el mercado de seguros agro-
pecuarios, donde actualmente tenemos un 5.92% de share, am-
pliar la oferta de coberturas para el productor agropecuario y a
los distintos actores de la cadena de produccion, apuntando a una
gestién integral de sus riesgos». ©®
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La Asociacion Argentina de Compaiias de Seguros
(AACS) renovo sus Autoridades

© En la Asamblea Ordinaria llevada a cabo el lunes 29 de noviembre,
la Asociacion Argentina de Compaiiias de Seguros renové sus
autoridades para el periodo 2021 / 2023.

Gonzalo Santos Mendiola, CEO de SEGUROS SURA, fue reelegido
como PRESIDENTE y la Junta Directiva ha quedado conformada de
la siguiente manera: VICEPRESIDENTE I: Jorge Mignone (miembro
titular), Francisco Miani (miembro alterno) (CAJA DE SEGUROS S.A.);
VICEPRESIDENTE Il: Andrés Quantin (miembro titular), Veroni-
ca Pallini (miembro alterno) (Cia. De Seguros La Mercantil Andina
S.A.); SECRETARIO: Daniel Arias (miembro titular), Claudio Berti
(miembro alterno) (SMG CIA DE SEGUROS S.A.); PROSECRETARIO:
Juan Luis Campos (miembro titular), Jorge Santiago Nell (miembro
alterno) (LA MERIDIONAL CIA. ARGENTINA DE SEGUROS S.A); TE-
SORERO: Osvaldo Borghi (miembro titular), Anibal Lépez (miem-
bro alterno) (BERKLEY INTERNATIONAL SEGUROS S.A.); PROTE-
SORERO: Salvador Rueda (Comité Ejecutivo — Miembro Titular),
Agustina Monti (Comité Ejecutivo — Miembro Alterno) (MAPFRE
ARGENTINA DE SEGUROS S.A.); VOCALES C.E.: Carolina Otero
(Comité Ejecutivo — Miembro Titular), Karina Feldman (Comité Ejecu-
tivo — Miembro Alterno) (ALLIANZ ARGENTINA CiA. DE SEGUROS
S.A.); David M. Rey Goitia (Comité Ejecutivo — Miembro Titular),
Edgardo Narbais (Comité Ejecutivo — Miembro Alterno) (INTEGRITY
SEGUROS S.A.); VOCALES TITULARES: Gabriel Chaufan (Miem-
bro Titular), Gaston Schisano (Miembro Alterno) (BBVA CONSOLI-
DAR SEGUROS S.A.); Marcelo Fabiano (Miembro Titular), Rubén
Cardozo (Miembro Alterno) (HDI SEGUROS S.A.); Fernando Men-
dez (Miembro Titular), Martin Fliess (Miembro Alterno) (CHUBB AR-
GENTINA DE SEGUROS S.A.); Roy Humphreys (Miembro Titular),
Carlos Porzio (Miembro Alterno) (EXPERTA SEGUROS S.A.U.); José
De Vedia (Miembro Titular), Antonio De Vedia (Miembro Alterno)
(ASEGURADORES DE CAUCIONES S.A. CIA. DE SEGUROS); Eduar-
do Iglesias (Miembro Titular), Santiago Scally (Miembro Alterno)
(COLON CIA. DE SEGUROS S.A.); Carlos Mau (Miembro Titular),
Juan Carlos Gordicz (Miembro Alterno) (ORBIS CiA. ARGENTINA DE
SEGUROS S.A.); Flavio Dogliolo (Miembro Titular), Alejandro Irimia
(Miembro Alterno) (GALICIA SEGUROS S.A.); Santiago Seigneur
(Miembro Titular), Agustin Giménez (Miembro Alterno) (FIANZAS Y
CREDITOS S.A. CIA DE SEGUROS); Juan Martin Devoto (Miem-
bro Titular), Cosme Maria Beccar Varela (Miembro Alterno) (CiA. DE
SEGUROS INSUR S.A.); VOCALES SUPLENTES: Sebastian Bettes
(Miembro Titular), Gabriel Hamui (Miembro Alterno) (TPC CIA. DE
SEGUROS S.A.); Diego Sobrini (Miembro Titular), Daniel Hadid
(Miembro Alterno) (GALENO SEGUROS S.A.); Sebastian Guerre-
ro (Miembro Titular), Gonzalo Cérdoba (Miembro Alterno) (CREDITO
Y CAUCION S.A. CIA. DE SEGUROS).

También se renovaron los cargos del Tribunal de Etica y Arbitra-
je, el cual continuara integrado por los Dres. Amadeo Traverso,
Guillermo Lascano Quintana y Juan Pablo Chevallier Boutell
como Miembros Titulares, y los Dres. Luis Pennino, Raul Carlos Tassi y
Nancy Vila, como Miembros Suplentes.

Como Revisores de Cuentas fueron elegidos los Sres. Carlos Hol-
zknecht (OPCION SEGUROS S.A.); Diego Gentile (QUALIA COM-
PANIA DE SEGUROS S.A.) y Andrés Moar (asesor externo).

Actividades Principales

En el marco de la Asamblea se dieron a conocer las actividades
principales llevadas a cabo durante la presidencia del Sr. Gonzalo
Santos Mendiola.

En marzo se lanzé la campana de concientizacion «Evitar accidentes
estd en nuestras manos» que tuvo difusién en RRSS (LinkedIn, Twit-
ter e Instagram) con soporte y datos estadisticos en una Landing Page
desarrollada por esta Asociacién en la que se buscé la participacién
de los ciudadanos basindose en cuatro ejes: Exceso de velocidad;
Uso del cinturén de seguridad y sistema de retencién infantil
(SRI); Uso del celular y Consumo de alcohol al conducir.

Se realizaron también campanas de prensa y difusion por medio del
envié de notas de prensa y newsletters a legisladores con temas que
afectan el desarrollo del mercado de seguros, sobre todo en la carga
impositiva al sector que recae en los asegurados, los embargos pre-
ventivos sin sentido que sufren las companias aseguradoras, los resul-
tados del dltimo ejercicio econémico que muestra la fuerte reduccién
de los resultados del sector.

A su vez, se desarrollé el «indice de seguridad vial» con el objetivo
de medir el nivel de tranquilidad de las personas respecto al uso de
medios de transportes y la eventualidad de sufrir un accidente.
Algunos de los medios masivos en los que se vieron reflejados estos
temas de interés fueron: El Noticiero de E. Feinmann, iProfesional,
Telenoche (Crénicas Barbano), Eltrece TV, Clarin, EI Cronista, Am-
bito, Cover News, Parlamentario; Reporte Publicidad, Total Medios,
Grupo Multimedia, entre otros.

Se cred un equipo de trabajo interno interdisciplinario a los efec-
tos de trabajar el proceso de Modernizacion y las necesidades de
actualizar la regulacién en la materia. En este sentido se realizé una
propuesta en la Superintendencia de Seguros de la Nacién para
de generar una agenda de trabajo futuro que nos permita hacer los
cambios regulatorios necesarios para el «on boarding digital»
presente en nuestra industria.
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Desde el punto de vista de la generacién de informaciéon de valor a las
socias, se desarrollaron encuestas con estudios posteriores, de los cuales
armamos indicadores de gestiéon de mercado sobre distintas temati-
cas, entre ellas: Judicializacién, Suscripcion, Gastos, Beneficios.

Por octavo afio consecutivo en conjunto con SEL Consultores se
desarroll la encuesta para relevar el grado de satisfaccion en la aten-
cion de siniestros y en los servicios brindados por las aseguradoras a
sus clientes. EI Monitor del Asegurado estuvo focalizado en auto-
motores, combinado familiar ylo integral de comercio. La mues-
tra alcanzé al 70% del market share del mercado asegurador.
Organizamos en conjunto con el Consejo Profesional de Ciencias
Econémicas de la Ciudad de Buenos Aires las VIIl Jornadas de
Seguros, un Seminario en el cual, a través de distintos participantes
de la industria, se analizaron distintas teméticas de actualidad.

Por otra parte, las afiliadas de la Asociacién pueden acceder a
importantes descuentos en capacitacién para sus empleados
ylo funcionarios, mediante convenios de cooperacién firmados con
entidades de trayectoria. Estos convenios incluyen cursos, jornadas,
diplomados, maestrias, congresos, conferencias, entre otros.

En conjunto con el Centro Interdisciplinario de Medicina del Se-
guro dependiente de la Facultad de Medicina de la Universidad de
Buenos Aires, se organizé un curso de capacitacién para los ana-
listas y abogados de siniestros de las compaiiias socias con el
objetivo de mejorar el andlisis de las pericias médicas.

En la Comisién de Fraude se realizé un trabajo de investigacion acer-
ca de como estdn llevando adelante el trabajo colaborativo para
compartir informacién en Latinoamérica. En virtud de los hallaz-
gos realizados y las discusiones llevadas adelante se estd avanzando
en sumar mas voluntades para lograr un sistema robusto que nos
permita luchar contra el flagelo que producen los fraudes a todo el
ecosistema asegurador.

Desde el punto de vista tecnolégico, hemos lanzado la encuesta que
mide el indice de Transformacién Digital dentro de nuestra activi-
dad, la cual nos va a permitir establecer dénde estamos como indus-
tria en este proceso. El estudio se esta realizando en conjunto con la
CESSI, Camara de la Industria Argentina del Software.

Cabe destacar la celebracion del Dia del Seguro que se realizé el pa-
sado 2| de octubre de 2021 en un almuerzo del Comité Asegurador
Argentino que conté con la presencia del Secretario de Finanzas
de la Nacién, Rafael Brigo y la Sra. Superintendenta de Seguros,
Mirta Adriana Guida.

Boston Seguros: Relanzamienio con perspectivas de crecimienio
©® Grupo Campici celebro el
primer afio de gestion al fren-
te de Boston Seguros. En
el evento, que tuvo lugar en el
Yacht Club de Puerto Madero, la
compaiiia relanzé la marca, mos-
tré su nueva imagen y anuncié
grandes proyectos de inversion.
Gonzalo Campici, presidente

de Grupo Campici, y Patricio Visceglie, CEO de la aseguradora,
fueron los principales oradores ante un nutrido auditorio que conté
con la presencia de colaboradores junto a la red comercial de Pro-
ductores Asesores, Brokers y Organizadores, entre otros invitados.
Visceglie, dedicé unas palabras a la audiencia y afirmé que: «Boston
se estd preparando para crecer sostenidamente durante los préximos 10
arios» y, agregd que «incluso en el dificil contexto de pandemia, la com-
pafia aumenté su dotacion de colaboradores e hizo una gran inversion en
tecnologiay.
Por su parte, Gonzalo Campici, detall6 el primer afio de gestion del
grupo, que asumio a su cargo en plena Pandemia, y adelanto las proyec-
ciones: «el objetivo es llevar a Boston entre las primeras |0 aseguradoras del
pais en su centenarioy, el cual ocurrira en 2025. Por lo pronto, la com-
pafia ya crecié un 30% en su red de comercializacion, acrecentando
sus vinculos estratégicos con Organizadores y Brokers de todo el pais.
Entre los logros econémicos destaca un crecimiento exponencial
que alcanzé los $5628 millones, superando las expectativas inicia-
les, y proyecta para 2022 un crecimiento mayor al 50%.
Entre los proyectos para el préoximo afio se encuentran: el desem-
barco en el ramo del agro; avanzar sobre un producto tradicio-
nal para la empresa: la caucién; e impulsar una nueva compa-
fiia dedicada a ART; y una fuerte inversién en Responsabilidad
Social Empresaria que incluye el lanzamiento de una fundacién que
permita acompanar el proceso de educacién en escuelas.
En la jornada, también se incluyeron otros logros alcanzados en el l-
timo afo: una fuerte inversion en tecnologia para optimizar tanto
los procesos internos como externos para con la red de produc-
tores. Y el desarrollo de un nuevo cotizador — emisor de automo-
tores. En este sentido, Gonzalo Campici aseguré que: «la pandemia
aceleré en 10 afios la implementacion de las herramientas tecnoldgicas».

La nueva imagen corporativa de Boston Seguros promueve los

valores fundamentales de la aseguradora con la experiencia y la in-

novacién de la modernidad,
reflejados en el slogan: «Tra-
yectoria que nos uney.

El cierre de la jornada estuvo

a cargo de Lito Vitale quien

tocd en vivo la cortina del

nuevo spot de Boston, para
luego finalizar con temas inter-
pretados por su hija, Emme.

Afianzadora y Caucion: Presupuesto CABA 2022

® Uno de los presupuestos
mas importantes de Argentina
con noticias tibias para el
nicho de los seguros de cau-
cién en el 2022. La radiografia
de las asignaciones presupues-
tarias de la ciudad mas europea
de Latinoamérica es bien clara:
«Educaciény es la represen-
tacion mas abultada, con casi el 20% de la erogacién total, sumando
varios puntos porcentuales en relacién a 2021, y donde el seguro de
caucioén tiene apenas una leve influencia vinculada a las provisiones,
logistica escolar y mantenimiento de infraestructura edilicia. Luego le
siguen de cerca «¢Salud» (16.5%) y «Seguridad» (16%), ambas activida-
des con demanda de cauciones, aunque el grueso de estas asignaciones
se va en salarios del personal. ««(Ayuda social» sigue avanzando, ro-
zando el 1% de la proyeccién anual, atendiendo la demanda agregada
producto de la delicada situacion socio-econémica del pais.

El total de gastos estimado total se prevé en $1.000.000 millones,
un 40% superior al pandémico 2021. El gasto corriente previsto
asciende a $895.000 millones, de los cuales mas de la mitad (52%)
estan asignados a remuneraciones del personal estatal.

Cuando analizamos el financiamiento de CABA, debemos recordar que
en el 2020 este distrito sufrié una fuerte quita de la coparticipaciéon por
parte de la administraciéon nacional, que representé un poco mas del
13% de su presupuesto anual. Actualmente CABA recauda el 88% de sus
ingresos con fuentes propias, recibiendo en concepto de coparticipacion
el 12% restante. Su principal ingreso (68%) pertenece a la distorsiva ali-
cuota de |IBB, al que le sigue, bien de lejos, el impuesto a los sellos con
algo mas del 7%. Sin grandes obras de infraestructura en carpeta y un
presupuesto ordenado, la Ciudad seguira alimentando la demanda,
principalmente, de garantias contractuales de caucién de manera
atomizada, sin grandes intensidades. En otras palabras, continuara con
un perfil de mantenimiento de la infraestructura imperante.

A nivel cuentas se estima un resultado financiero deficitario del
2% ($20.000 millones), el cual sera contrarrestado por un superd-
vit de gasto primario de alrededor de $50.000 millones.

Los seguros de caucion, expectantes de uno de los mayores genera-
dores de demanda del negocio caucionero argentino.
#CulturaAfianzadora. Fuente: Afianzadora - Seguros de Caucién.
http:/lwww.afianzadora.com.ar

Intégrity Champions: Destino Ushuaia
® Luego de un afio de pan-
demia, la compaiia pudo
retomar su programa de
beneficios que premia
a los PAS. Intégrity Se-
guros, en el marco del
programa de incentivos
de Intégrity Champions,
premié a los principales
Productores Asesores de
Seguros con un viaje exclusivo a Ushuaia. Intégrity Champions es par-
te del programa de beneficios para los Productores Asesores de Seguros
de la compaiiia, un concurso en el que viajan alrededor de 50 PAS al afio
en dos tipos de viajes: uno local y otro internacional.

Los destinos del Intégrity Champions 2020 son la ciudad de Ushuaia,
Tierra del Fuego, que se llevé a cabo del 11y 13 de Noviembre; y la ciudad
de Dublin en Irlanda y Edimburgo en Escocia, el cual estd previsto para
Mayo de 2022. Del |1 al 13 de Noviembre pasado viajaron a Ushuaia
37 PAS y 8 Directivos de la compaiiia, que disfrutaron de la magnifica
excursiéon como es la navegacion por el Canal del Beagle. Para la segun-
da jornada vivenciaron una actividad de dia completo: Lago Escondido y
Fagnano Off Road, donde en 4x4 recorrieron la Cordillera de los Andes,
llegando a los Lagos Escondido y Fagnano, y Valle de Tierra Mayor donde al-
morzaron en un refugio local. Intégrity Champions busca recompensar
por el trabajo en equipo de los productores durante todo el afio, por el
crecimiento de la compaiiia y la confianza brindada.

«Continuamente estamos pensando cémo generar nuevas formas de privile-
giar y fortalecer nuestro vinculo con los asesores, quienes se comprometen
afio tras afo con la compaiiia. Bajo este marco de incentivo, es que desarro-
llamos diferentes excursiones tipicas, para compartir junto a los directivosy,
sostuvo, David Rey Goitia, Presidente de Intégrity Seguros. «De
esta manera, Intégrity Seguros, contintia consolidandose y fortaleciendo su
compromiso afo tras afio con los principales productoresy.

RUS prepara la Semana de la Velocidad
©® Del 10al |9 de diciembre se llevara a cabo
la Semana de la Velocidad organizada por
Rio Uruguay Seguros (RUS) junto al
Municipio de Concepcién del Uruguay.
Se trata de un evento Unico para celebrar el
cierre de importantes categorias del auto-
movilismo nacional en «La Histérica»: Rally
Argentino junto al Rally Entrerriano, el
Rally Cross y el Top Race.
La Semana de la Velocidad tendra su epicentro en el Autédromo de
Concepcion del Uruguay en el que se realizara la coronacién del Rally Ar-
gentino junto al Rally Entrerriano (10, Il y 12) y la coronacién del
Rally Cross junto al Top Race (del 17 al 19). Ademas, el dia |5 de
diciembre se realizara una carrera de karting junto a pilotos reconocidos
como David Nalbandian, Marcos Ligato, Nadia Cutro, Nicolas y
Préspero Bonelli, entre otros. El miércoles | de diciembre, a las 17:30
hs, en Terrus (Ruta 14 km 127), se realizara la conferencia de prensa para
dar mas detalles de este evento y sus protagonistas.
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Lurich y PGA TOUR Latinoamérica anuncian
el Zurich Argentina Swing
® La competicién que
abarca los torneos del Tour
en Argentina comenzara
en diciembre. Zurich pa-
trocinara nuevamente el
Zurich Argentina Swing,
renovando asi su compromiso con el golf profesional de la region. PGA
TOUR Latinoamérica y Zurich colaboraran para desarrollar esta
competencia que recompensara al jugador que tenga la mejor actuacién
en los tres torneos programados en Argentina durante la temporada
2021-22. El jugador con la mayor cantidad de puntos Totalplay
Cup al finalizar el trio de eventos argentinos recibird un premio de
$10.000 délares. Debido a la pandemia por el COVID-19, el Zurich Ar-
gentina Swing no se pudo celebrar durante la campana 2020-2| en vista
de que el Tour no tuvo torneos en Argentina. Sin embargo, tanto Zurich
como el PGA TOUR Latinoamérica estan orgullosos y emocionados
de regresar a un pais con una rica historia y tradicién de golf.
«Después de todos estos arios, en Zurich estamos muy complacidos con las
experiencias vividas en el pasado con el Zurich Argentina Swing. Nuestra
intencion es seguir colaborando con el crecimiento del golf en Argentina y
Latinoaméricay, afirmé Fabio Rossi, CEO de Zurich Argentina.
El Zurich Argentina Swing dara inicio con el 115° VISA Open de
Argentina presentado por Macro, uno de los torneos mas antiguos
del mundo y una de las principales paradas en el calendario del PGA
TOUR Latinoamérica. El Abierto se jugara del 2 al 5 de diciembre
en Nordelta Golf Club en Buenos Aires.
Los otros dos eventos que integran el Zurich Argentina Swing seran
en semanas consecutivas, en Rio Hondo (del 24 al 27 de marzo) y en
Cérdoba (del 30 de marzo al 3 de abril).
«Argentina es un pais muy importante para nuestra competicién en PGA TOUR
Latinoamérica, y el Zurich Argentina Swing viene a consolidar esa relacion con
un pais que ha sido consistente en su apoyo al golf por mds de un sigloy, dijo
Todd Rhinehart, Director Ejecutivo de PGA TOUR Latinoamérica.
«Nuestra relacién con Zurich es algo que valoramos y apreciamos. Zurich ha
mostrado un compromiso por ayudar a los jugadores del PGA TOUR Latinoa-
mérica en sus carreras y el Zurich Argentina Swing es un gran ejemplo de eso».
En las primeras cinco ediciones del Zurich Argentina Swing, los esta-
dounidenses Kent Bulle (2015), Jared Wolfe (2017) y Tom Whitney (2019),
el espafol Samuel Del Val (2016) y el argentino Clodomiro Carranza
(2018), respectivamente, fueron los ganadores de esta competicion.
Como parte de la renovacién de este acuerdo, Zurich continuara
optimizando esta alianza, fomentando su alcance con un programa
social con caracteristicas unicas que involucrara los eventos del Tour,
sus jugadores y la comunidad argentina.
«Aguardamos con ansias la puesta en marcha del Zurich Argentina
Swing el préximo mes en Buenos Aires, asi como reconocer a un nuevo
campeon al concluir estos eventos en 2022, agregé Rossi.

Fundacion Grupo Sancor Seguros participo de la XXII
(Conierencia Regional de Cooperativas de las Américas

©® Cooperativas de las

Américas llevé adelante su

XXIl Conferencia Regio-

nal, en esta ocasién, de for-

ma virtual. En dicho marco,

el gerente de Fundacion

Grupo Sancor Seguros,

Javier Di Biase, expuso so-

bre las acciones que la Insti-

tucion lleva adelante, haciendo especial foco en la educacion cooperativa;
al tiempo que resalté la importancia de trabajar mancomunadamente a
nivel regién estas tematicas que consolidan el espiritu cooperativo y que
contribuyen a alcanzar sociedades mas prosperas y sustentables. Del
mismo modo, en el panel disertaron Paula Strubia y Jenifer Molina,
alumnas miembros de la Fe.Coop.E.S., Federacion de Cooperativas
Escolares de Sunchales; Natalia Le6n Pardo, de la Fundacién CO-
PEUCH de Chile; y Thiago Smith por SICREDI Pionera.

Los representantes de Cooperativas de las Américas manifestaron, en el
documento de conclusiones de esta Conferencia, la necesidad de conti-
nuar el trabajo por una economia basada en la solidaridad global, la ayuda
mutua y la educacién. De esta manera, Fundacion Grupo Sancor Se-
guros continlia promoviendo la educacién cooperativa.

Provincia Seguros lanza un nuevo cotizador online
para coberturas de hogar

® Provincia Seguros, una
empresa de Grupo Provin-
cia, lanza un cotizador on-
line para seguros de hogar.
Esta posibilidad de cotizacién
se suma a las opciones ya
existentes de auto, moto Yy
pantalla de celular, que se en-
cuentran disponibles en la web de la aseguradora. La implementacion de la
herramienta forma parte de una estrategia integral de canales digitales
en linea con el desarrollo de tecnologias que responden a las necesidades
de las y los clientes. El portal permite la contratacién del seguro ob-
teniendo la péliza en 4 simples pasos. Ademas, facilita la eleccién entre
distintas coberturas con diferentes sumas aseguradas. De esta manera,
Provincia Seguros reafirma su compromiso de trabajar continuamente
en mejorar su servicio, mediante el desarrollo de canales que faciliten la
atencion y estén en sintonia con las politicas de desarrollo productivo del
Gobierno de la provincia de Buenos Aires y Banco Provincia.

Para mas informacién comunicarse al 0810.222.2444, ingresar a la web
www.provinciaseguros.com.ar o consultar a través de las redes sociales.
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(ulminé una nueva edicion del clasico

«lodos a Bordo» de Grupo San (ristobal
® Grupo San Cristobal or-
ganizé nuevamente el concurso
de ventas para Productores
Asesores de Seguros de Aso-
ciart ART y San Cristobal
Seguros, de Argentina y Uru-
guay. Grupo San Cristébal
finaliz6 una nueva edicién de

CITES-INECO, un nuevo espacio para Prevencion ART

® A través de una alianza con el Insti-
tuto de Neurologia Cognitiva INECO,
Prevencion ART cuenta con nuevas
instalaciones de medicina laboral en
el quinto piso del edificio de CITES
INECO en CABA, reconocido por su
equipamiento de ultima generacién.
Prevencion ART pone a disposicion
de las empresas y trabajadores asegu-
rados, un nuevo espacio de atencion
en el edificio ubicado en Marcelo T. de
Alvear 1632 de la Ciudad Auténoma de
Buenos Aires. Este centro de evaluacién

«(Todos a Bordoy, un programa
que busca recompensar a los PAS que lograron un crecimiento en sus pri-
mas respecto del mismo periodo del afio anterior. Los 100 Productores
Asesores de Seguros que mads crecieron, disfrutaron de un viaje a
Ushuaia junto a los representantes comerciales del Grupo.

«Esta actividad nos permite nuevamente vivir una gran experiencia de acer-
camiento con nuestros PAS. Fortalecer el vinculo que tenemos con los pro-
ductores y celebrar el crecimiento del ultimo periodo», afirmé Christian
Blousson, Gerente de Marketing de Grupo San Cristébal.

En Argentina, participaron todos los productores que componen el
portfolio de la compaiia agrupados en tres segmentos: Premiere,
Platine y Origine. En el caso de Uruguay, también conté con tres ca-
tegorias: Black, Platinum y Gold, con diferentes planes y objetivos
de crecimiento para cada uno.

Esta semana, Grupo San Cristébal presenté una nueva edicién para
los objetivos comerciales 2021-2022.

ALBACAUCION participo del relanzamiento
del Torneo de Goli de 1a CAMARCO

©® AlbaCaucion dijo presente
en la Tradicional Copa Ing.
César Polledo. La aseguradora
nacional especialista en caucion
participé activamente del
torneo y auspicié la jornada
prevista para los socios de
la Camara Argentina de la
Construccién. El evento con-
vocé a mas de 70 jugadores,
que luego de un impase de 3
afios volvieron a reunirse para
disfrutar del golf y la camarade-
ria que caracteriza a este deporte. En esta oportunidad, represen-
taron a AlbaCaucion en el torneo su Director Comercial Diego
Brun y, como invitado, Lucas Campos Uriburu -Director Comer-
cial Caucion de GAMASI Asesores de Seguros-, acompafados du-
rante el evento por Mariano Cuffia y Virginia Marinsalta, Presi-
dente y Gerente de Relaciones Institucionales, respectivamente.
Es de destacar el desempeiio de Diego Brun, quien obtuvo el
Premio I*" Puesto Long Drive.
En este contexto, AlbaCaucién contintia apoyando actividades de-
portivas y de intercambio junto a la Camara, como parte de las accio-
nes de apoyo al desarrollo de los clientes y a sectores claves para el
crecimiento del pais.

Grupo Allianz cerré el 3° trimestre con excelentes
resultados y espera alcanzar sus objelivos anuales

® Grupo Allianz, [i-

der global en seguros

y servicios financieros,

publicé los resultados

del tercer trimestre

del aiio y del acumu-

lado anual entre enero y septiembre de 2021.

Por tercer trimestre consecutivo, la compariia generé una fuerte
performance operativa transversal a todos los segmentos del ne-
gocio, demostrando que su modelo comercial estd bien encaminado
a aprovechar las oportunidades y alcanzar una recuperacion, tanto
en el contexto econémico global como en los mercados financieros.

Entre sus principales anuncios se destacan:

* Crecimiento total de ingresos del 9,5%.

* Resultado operativo creci6 11,3% a 3.200 millones de euros.

* El beneficio neto atribuible a los accionistas aumenté un 2,33% hasta
los 2.100 millones de euros.

* El beneficio operativo de los primeros nueve meses de 2021, de
9.900 millones de euros alcanza el 82% del objetivo anual.

* Los ingresos netos atribuibles a los accionistas entre enero y septiem-
bre de 202| aumentaron un 38,3% hasta los 6.900 millones de euros.

* Un indice de capitalizacion de Solvencia Il del 207%.

* El beneficio operativo del afio espera estar en el rango mis alto del
objetivo, de 12.000 millones de euros (+/- | billén de euros).

«Este fue nuestro tercer trimestre mds fuerte desde el comienzo. Veo esto
como la confirmacion de nuestra habilidad para dar servicio a los consu-
midores y a los inversores por igualy, comenté Oliver Bdte, CEO de
Allianz SE. «Los eventos climdticos extremos y las rapidas variaciones
macroecondmicas resaltan la importante contribucion que los aseguradores
podemos brindar a la sociedad. Y nuestros sélidos nimeros prueban que lo
podemos hacer con una operacién financiera saludabley.

Por su parte, Giulio Terzariol, CFO del Grupo, agregé: «Estos resul-
tados demuestran el buen momento que vivimos en todos nuestros segmen-
tos de negocio. Nuestra compafiia estd muy encaminada para alcanzar el
maximo de su beneficio operativo»

integral sera utilizado para derivacién
de examenes médicos periodicos y para valoracion del daiio en
trabajadores accidentados. Los examenes médicos periddicos se
realizan con el fin de prevenir la aparicién de enfermedades ocupacio-
nales producidas por la exposicion a ciertos agentes determinados es-
pecificamente en la legislacion vigente y presentes en el ambito laboral.
Los mismos se realizan por cuenta y cargo de la ART y son de caracter
obligatorio para estas empresas y sus trabajadores.

El Centro CITES INECO se erige como un nuevo pilar para realiza-
cion de examenes médicos a trabajadores de la zona de CABA/AMBA.
Prevencion ART realiza en promedio 550.000 examenes médicos
periédicos al afio a mas de 170.000 trabajadores de todo el pais.
En el 2020, con el advenimiento de la pandemia, este numero se vio re-
ducido drasticamente; no obstante, se esta trabajando para normalizar
las gestiones de manera progresiva, y CITES INECO tiene un rol muy
importante en este proceso por su equipamiento y capacidad receptiva.
Para esto, el quinto piso del centro dispone de: 5 consultorios; Sala de
rayos; Enfermeria; Sala de extraccion para analisis clinicos; Electrocardié-
grafo; Espirometro; Audiémetro y cabina silente, para medir la audicién.
Por otro lado, en lo que se refiere a valoracién del dafio de un traba-
jador accidentado, existe un nuevo procedimiento, dictado por la Re-
solucién 20/21 de la Superintendencia de Riesgos del Trabajo, comple-
mentaria de la nueva Ley de Riesgos del Trabajo 27.348, que establece
que ante secuelas incapacitantes presentes una vez finalizado el
tratamiento médico, la ART debe realizar la ponderacién inte-
gral de la incapacidad mediante un examen médico, teniendo en
cuenta la historia clinica y estudios complementarios.

A fin de que el equipo de profesionales de la Aseguradora pueda dar
respuesta con mayor eficiencia, se asigné un espacio exclusivo con
este fin donde trabajaran médicos evaluadores, un médico coor-
dinador, un grupo de letrados para asesorar al trabajador en las
cuestiones legales y personal administrativo de soporte.

La ventaja de trasladar estas funciones al edificio de CITES INECO
es que, ademas de contar con un ambiente agradable y con menor
transito de gente que en un centro de atencién primaria, dispone del
equipamiento necesario para realizar estudios adicionales, en caso de
requerirlos para esta valoracién post tratamiento.

«El diferencial que encuentran las empresas en Prevencion ART y que nos
posiciona como la ART mds elegida del mercado desde hace mds de 15
arios, se debe a estas acciones orientadas a brindar servicios de calidad,
atencion en ambientes confortables y contencion desde el punto de vista
médico y legal, para que todas nuestras gestiones sean transparentes y que
nuestros asegurados se sientan satisfechosy, destac6 Mauricio Miretti,
Gerente General de Prevencion ART.

Asociart ART presenta su nueva web y

centro de capacitacion online

© Asociart, la ART del

Grupo San Cristobal,

presenta su nuevo sitio

web con un disefio mo-

derno y funcional, que

segmenta los contenidos

de acuerdo a los intere-

ses de cada usuario y permite acceder a un nuevo centro de capaci-
tacién online. A través de la pagina renovada, los clientes pueden ac-
ceder de manera rapida a contenidos de higiene y seguridad, la cartilla
de prestadores, consultar los procedimientos de gestién, descargar
formularios de uso habitual, ingresar a la plataforma Asociart Online,
entre otros. El sitio también detalla los servicios diferenciales de la
cobertura, las herramientas de prevencién para reducir la siniestra-
lidad, la infraestructura médica propia, los beneficios exclusivos y las
localidades en donde se encuentran las sucursales.

En cuanto al servicio destinado a los PAS, encontrarén el asesoramien-
to adecuado para brindar el mejor servicio a sus clientes, programas
de beneficios para crecer y potenciar sus ventas, como asi también
podran ingresar a la plataforma de gestiones online. La web ademas
permite realizar consultas en tiempo real a través del chat y ampliar la
informacion sobre las coberturas adicionales de Medicina Empresarial,
Higiene y Seguridad, y también el Seguro Colectivo de Vida Obligatorio.
Por otra parte, con la finalidad de promover la seguridad, Asociart
desarrollé un nuevo centro de capacitacion, al cual se accede me-
diante el nuevo sitio web. Alli es posible realizar actividades edu-
cativas con recursos audiovisuales que permiten el aprendizaje de
forma didactica y entretenida. Al finalizar permite comprobar los
conocimientos adquiridos a través de una evaluacién y obtener un
certificado personalizado de realizacion. También cuenta con una
amplia biblioteca de materiales, divididos por actividad para facilitar
la busqueda, que se puede consultar, imprimir o enviar como reco-
mendaciéon por email.

Con este nuevo lanzamiento, Asociart ART se posiciona a la van-
guardia en materia de innovacion y servicio para sus clientes, traba-
jadores, colaboradores y productores asesores de seguros.
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Quinquenio del Seguro de Caucion en Argentina

©® Escribe Mariano Nimo, Ge-
rente General de Afianzadora.
El caricter volatil de la Argentina
se manifiesta claramente haciendo
un breve racconto del mercado ar-
gentino de caucién de los ultimos
5 ejercicios (2018-2021). El primer
contraste surge de las puntas nominales, donde un tamafo total de
$3.000 millones de pesos de primas del ejercicio 2016-2017, se con-
trapone con la exorbitante suma de $13.600 millones del pandémico
cierre 2020-2021. A simple vista, y sin entrar en las particularidades
Unicas de la economia local, el contundente avance del nicho cau-
cionero en pesos argentinos pareceria irreprochable (+355%). La
alegria se convierte inmediatamente en interrogante cuando la unidad
de medida corriente, el peso argentino, se encuentra entre las
monedas mas golpeadas (devaluadas) del mundo. Si hacemos la
misma muestra en unidades monetarias constantes (valores compara-
bles de distintos tiempos) vemos otra historia completamente distinta.
Sin dudas, un peso argentino extremadamente debilitado atenta
sobre las posibilidades genuinas de un negocio que se mueve al
calor de los desbarajustes macroeconémicos. Los |6 pesos argen-
tinos que se necesitaban para comprar un délar americano en el 2017,
hoy son algo mas de 105 pesos en un mercado intervenido (casi el
doble en el libre) lo cual refleja una realidad que requerira de fuerte
consenso y coraje politico para encararlo.

La composicion del gasto publico cada vez mas ineldstico y por en-
cima de las posibilidades recaudatorias (déficit); la masa critica de
aportantes mds pequefa y presionada parecen hacer inmanejable una
ecuaciéon que hace rato no cierra y que se financia con mas inflacién
(emision) y pobreza. Luego de las refiidas elecciones, los seguros de
caucién seguirdn acompainando el gasto publico como princi-
pal materia prima de sus emisiones, aguardando el aporte de la
inversion privada que se hace desear, la cual demanda una macro mas
estable y un mayor repunte del consumo reinante.
#CulturaAfianzadora. Fuente: Afianzadora — Seguros de Caucién.
http:/lwww.afianzadora.com.ar

La Perseverancia Seguros le dara la posibilidad a
sus asegurados de financiar los costos de
reparacion de sus vehiculos

® Alineado a su compromiso de cerca-
nia con sus productores asociados y sus
asegurados, la compaiia presenta un
nuevo beneficio para las pélizas con
cobertura de Todo Riesgo con Fran-
quicia. A partir del mes de noviembre,
los asegurados que tengan contratadas
polizas con cobertura de Todo Riesgo
con Franquicia de La Perseverancia
Seguros, podran acceder a financiar en tres cuotas sin interés con
tarjeta de crédito, el costo de la reparacién de su automotor aln
cuando el importe del siniestro esté completamente a su cargo por no
superar la franquicia contratada.

«En nuestros 16 afios de trayectoria, un valor que nos acomparié siempre
es la cercania con nuestros colaboradores, productores y asegurados. Por eso
creemos que es importante estar cerca de nuestros asegurados en los momen-
tos que mds los necesitany, asegura Adalberto Bruzzone, Director de
La Perseverancia Seguros. Y agrega: «Este beneficio surge a partir de
la importancia que para la seguridad vial de nuestros asegurados representa
mantener el automotor en éptimas condiciones de circulacion. Es por ello que
ofrecemos esta ventaja para que todos los asegurados que cuenten con estas
coberturas puedan abordar la reparacion de su vehiculo con mayor facilidady.
En el caso de los asegurados que tengan contratadas poélizas con co-
berturas de Todo Riesgo con Franquicia y sufran un siniestro, que por no
superar la misma quede completamente a su cargo, serdn notificados
por mail de la posibilidad de acceder a este beneficio de financia-
cién. En el caso de estar interesados, solo se debe contactar al sector
de beneficios de La Perseverancia Seguros y una vez concluida la
reparacion del vehiculo el equipo de la compaiiia le pasara al asegurado
un link de pago para procesar el valor en tres cuotas sin interés y se
contactard con el taller para realizar el pago correspondiente.

Para conocer mas el beneficio ingresar en https://lwww.lps.com.ar/

Libra Seguros se ¢onfigura como Compaiiia Integral

de Seguros, fue aprobada por la SSN en Caucion

® A través de la Resoluciéon N° 797,
la Superintendencia de Seguros
de la Nacién autorizé a operar a
Libra Seguros en la Rama ‘Cau-
cién’. De esta manera, la Compaiiia
sigue ampliando su oferta de pro-
ductos y servicios. «Estamos real-
mente muy satisfechos con esta nueva
resolucion de la SSN que nos permite operar en un ramo de la importancia y
significacion que representa Caucién dentro del mercado asegurador», sefia-
16 Juan Ignacio Perucchi, Gerente General de Libra Seguros.

«En el dltimo afio hemos sido habilitados para operar en 14 nuevos ra-
mos. Con ello podemos decir que somos una Compaiiia Integral de Segu-
ros. Estas autorizaciones hablan de una gestion anclada en la capitalizacion de
nuestra compaiia, el crecimiento y con una mirada de largo plazo. Ademds, me
siento muy orgulloso de encabezar un equipo de alta performance que facilita
estos logros, de los PAS que con su crecimiento y el nuestro nos sinergizamos y de
los accionistas y nuestro Presidente que, mds alla de los contextos econdmicos,
tienen muy claros sus objetivos y por ello siguen invirtiendo en la compania con
la aspiracion de transformar a Libra en una de las principales aseguradoras del
pais, ese es nuestro norte y hacia alld vamosy, concluyé Perucchi.

INFORME OPERADORES DE MERCADO N° 703
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SanCor Salud, 10 afios de sustentabilidad

® Con el lanzamien-
to de su 8" Reporte
de Sustentabilidad, |a
compaiiia de medicina
privada repasa una déca-
da de aporte saludable a
la comunidad. El Grupo
SanCor Salud que se
posiciona en el podio de
las prepagas nacionales
con mas de 650.000 asociados, orienta sus estrategias corporativas
en el cuidado del bienestar integral de las argentinas y los argen-
tinos. Con un crecimiento exponencial de sus unidades de negocio,
la compaiiia se consolida como una empresa innovadora que
estd a la vanguardia de las tendencias tecnolégicas, brindando
mucho mas que medicina privada.

Con mas de una década de gestién responsable y con plena conciencia
del rol clave que posee en el desarrollo sostenible de la comunidad,
SanCor Salud cierra el 202| presentando su 8" Reporte de Sus-
tentabilidad. «Como empresa de salud somos responsables de ejercer
un desempeno empresarial sano que ademds genere transformaciones
positivas y contribuya en la construccion de sociedades mds saludablesy,
declara Nora Mosso, Gerenta de Marketing, area que contiene la
gestion sustentable.

Para lograrlo y aportar a los Objetivos de Desarrollo Sostenible pro-
puesto por ONU, el Grupo consolida alianzas con entidades naciona-
les e internacionales, tales como Pacto Global de Naciones Unidas,
ONU Mujeres, UNICEF Argentina, IARSE, entre tantas mas.

Por medio de su Fundacién, SanCor Salud genera contribuciones
en materia de salud y educacioén, aportando al bienestar de los nifios,
nifias, adolescentes y grupos mas vulnerables de las comunidades de
injerencia. Su voluntariado corporativo, Yo También, conformado
por mas de 58 colaboradores de todo el pais que integran la compa-
fiia, lleva adelante las iniciativas de la organizacién.

La empresa con mas de 48 afios de trayectoria y presencia en todo el
territorio nacional apadrina a cuatro escuelas rurales ubicadas en
diferentes provincias del pais (Entre Rios, Corrientes, Santa Fe y
Chaco). En este sentido, acompariia a mas de 350 alumnos y alum-
nas en su trayecto escolar, acerciandoles recursos para mejorar su
calidad de vida y garantizar oportunidades igualitarias de aprendizaje.
Consciente de la importancia de la educacion como herramienta de
democratizacion, superacion y base para un futuro mejor, el Grupo
continla sumandose a diversos programas impulsados por organis-
mos de renombre que infunden el acceso equitativo y la continuidad
formativa de los nifios, nifias y jovenes. UNICEF, Junior Achieve-
ment, Instituto Argentino de Responsabilidad Social Empresaria
(IARSE), son algunos de ellos.

En concordancia con su estrategia de sustentabilidad guiada en el res-
peto por los derechos humanos, la diversidad y la igualdad de género,
SanCor Salud se adhirié a los Principios de Empoderamiento de
las Mujeres (WEPs), una propuesta de ONU Mujeres y el Pacto
Global de Naciones Unidas. A partir de este programa, la compa-
fila fomenta practicas que empoderen a las mujeres y promue-
van su plena participacién dentro y fuera de la organizacién,
generando asi ambientes de trabajo mas saludables e inclusivos.

Para que el aporte al bienestar sea total, el Grupo también se en-
foca en el cuidado del planeta para las futuras generaciones. En
esta linea, intensifica su estrategia relacionada al cuidado del medioam-
biente potenciando al maximo la digitalizacién de sus procesos, una
accion que se traduce en un impacto ambiental sumamente positivo; los
numeros asi lo indican, la compaiiia logré reducir 18 toneladas de papel,
reciclar 426 kilos de papel, disminuir el 92% de consumo de combusti-
ble, 42% de gasto de electricidad y 54% en el consumo de gas.
Transversal a toda la compaiiia, la sustentabilidad es protago-
nista de la gestién empresarial de SanCor Salud. Un Grupo cor-
porativo que concibe a la salud como un concepto integral, que ex-
tiende sus alternativas de negocio para seguir cerca de los ciudadanos
y las familias argentinas, contribuyendo con el desarrollo econémico,
social y ambiental de toda la comunidad. Reporte completo:
https:/Irepo.sancorsalud.com.ar/webinstitucional/reportes/Reporte_de_
RSE_SanCor_Salud_2020_2021/index.html?page=55

RUS volvio a recertificar su sistema de gestion de calidad

® Del 8 al 12 de noviembre y de forma virtual, Rio Uruguay Se-
guros (RUS) transité por un proceso de auditoria externa por
parte de la certificadora DNV, logrando recertificar su Sistema
de Gestion de Calidad Integral de Seguros Generales segtn la
Norma ISO 9001:2015.

De esta manera, la empresa mantiene su calificacion como la Gnica
aseguradora del mercado asegurador del pais que posee un Sistema
de Gestion de Calidad Integral de Seguros Generales certificado
que incluye no sélo a los Procesos Centrales del Negocio y de Apo-
yo, sino que ademas, abarca a los Procesos Estratégicos como el
de Responsabilidad Social Empresaria (RSE), entre otros.

La Segunda y Flexbit lanzan un dispositivo que
monitorea movimientos fisicos repetitivos y
previene enfermedades laborales

© La Segunda Seguros y Flexbit, startup ganadora del Hackathon
2018 en categoria insurtech, cocrearon una solucién tecnolégica
para la prevencién de trastornos musculoesqueléticos profesio-
nales que ya se estd probando en empresas del cordén industrial del
Gran Rosario.

La tecnologia y la innovacion estan al servicio de mejorar la calidad de
vida y el sector insurtech se mueve a pasos agigantados para desarrollar
nuevas soluciones. Frente a la necesidad de digitalizar los procesos para
disminuir enfermedades profesionales, surgié la propuesta de Flexbit,
la startup ganadora de la Hackathon 2018 organizada por La Se-
gunda Seguros, que disefié un dispositivo innovador para la pre-
vencién de trastornos musculoesqueléticos en ambitos laborales.
Se trata de una herramienta tecnoldgica que a través de sensores
monitorea en tiempo real los movimientos repetitivos, angulos
criticos y posiciones forzadas. Se aplica en las lineas de montaje e
informa métricas y alertas para prevenir lesiones o accidentes.
Actualmente, se estan realizando pruebas en industrias de alimen-
tos, acerias y agropecuarias. El sensor tiene alcance en la muiieca
de los trabajadores y proximamente se realizaran evaluaciones
para aplicar en codo y hombro.

Sebastian Antolloni, Jefe del Area Prevencién Integral de Ries-
gos Laborales Grupo Asegurador La Segunda, plante6 que «en un
contexto que nos desdfia dia a dia en la bisqueda de mayores y mejores
soluciones para reducir la siniestralidad, la innovacién traza un camino que
permite robustecer los procesos preventivos juntos a nuestros clientes.
«Estamos muy orgullosos de trabajar junto a la startup Flexbit, en el desarro-
llo de nuevas tecnologias que nos permitan brindar un servicio diferencial en el
marco de la prevencion de enfermedades profesionales. Estamos convencidos
del camino que hemos iniciado y nos proponemos seguir potencidndolo con
proximos desarrollos que ya estamos disefiandoy, subrayé Antolloni.

Prevenir antes de curar

La Organizacién Internacional del Trabajo (OIT) y la Organiza-
cién Mundial de la Salud (OMS) identificé a los trastornos mus-
culoesqueléticos como un mal a nivel mundial. En Argentina la Supe-
rintendencia del Riesgo de Trabajo impulsa que las Aseguradoras
del Riesgo del Trabajo (ART) identifiquen y gestionen los riesgos
asociados a los movimientos repetitivos. La propuesta de Flexbit
es digitalizar ese proceso de identificacion y gestién de enfermedades
profesionales. El dispositivo refiere a un Wearable (tecnologia vesti-
ble) capaz de transmitir inalimbricamente en tiempo real la posicién
corporal del cuerpo humano a una plataforma loT (Internet of Things,
por sus siglas en inglés) con software cognitivo capaz de predecir
y prevenir lesiones musculares.

En la actualidad los métodos de evaluacién ergonémica se basan en la
observacion humana, que puede inducir a errores involuntarios. Ade-
mas, esta metodologia provoca falta de prevencién de enfermedades
profesionales, deteccion tardia de lesiones, y de esta forma se sigue
exponiendo al trabajador a un riesgo laboral.

Mas precisién en menos tiempo

«La propuesta tiene varios beneficios. La primera es que elimina la subjeti-
vidad al momento de evaluar los movimientos del cuerpo humano. Actual-
mente se usan herramientas analdgicas, con errores debido a la observacion
humana. La tecnologia digitaliza el proceso y permitiria eliminar ese error»,
comenté Lednidas Avila, lider de Producto de Flexbit y uno de
sus creadores junto a Diego Mendoza, arquitecto de Software,
Pablo Foltyn y Luis Seva, ingenieros de Electrénica. Y continué:
«El segundo punto seria ir eliminando el papel y eso permitira acelerar los
tiempos de prevencion. El objetivo final es aumentar los indicadores de
cumplimientos de las acciones preventivas que hacen las aseguradoras en
las empresasy.

De la hackathon a la industria

El ingeniero industrial conté cdmo nacié el proyecto y los pasos que
dio para llegar hoy a la implementacién en empresas del cordén in-
dustrial de Gran Rosario, en firmas del sector frigorifico, aceria, coo-
perativas de trabajo, alimenticias y automotriz. La primera etapa de
futuro crecimiento con vistas a desarrollarse en todo el pais.

Tras haber ganado el primer premio en la categoria insurtech durante
la primera Hackathon del seguro que realizé el Grupo Asegurador
La Segunda, en 2019 los fundadores de Flexbit firmaron un acuerdo
con la compaiia aseguradora para incubar la solucién y construir el
prototipo del dispositivo. El proyecto tiene el acompafiamiento de
la Universidad Tecnolégica Nacional (UTN) de Buenos Aires, a
través del programa de Practicas Profesionales de la carrera de Inge-
nieria Industrial, y esto permitié realizar las pruebas de desarrollo en
la planta de Volkswagen Argentina en la localidad de Pacheco.

Sobre la experiencia en Volkswagen, Leénidas, quien ademas es do-
cente en la UTN de Buenos Aires, relaté que fue un gran hito para
Flexbit ya que «se pudo validar la viabilidad técnica y también con el
gremio que vio con buenos ojos que existan nuevas tecnologias que cuidan
al trabajadory. Avila destacé: «Reconocen que es una herramienta innova-
dora con vista a cuidar la salud de los trabajadores, es un dispositivo que no
es invasivo y que entrega una experiencia de uso muy amigable.
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SANTOS VEGA

El primer Draught Bar de Argentina

istoria y concepto

Santos Vega se convirtié en

el primer draught bar de Ar-

gentina, en el que los cocktails

son tirados desde un sistema

de canillas, logrando el equili-
brio perfecto en cada uno. El sistema de ca-
nillas del bar le ofrece al cliente la posibilidad
de repetir el cocktail sin importar qué mano
magica lo despache. El equilibrio en cada uno
de los ingredientes hace que tenga siempre
las medidas perfectas y asi potenciar el sa-
bor del trago en su maxima expresion.

«El proyecto lo veniamos desarrollando hace
tiempo y surge en plena busqueda de crear un
lugar distinto en el circuito, fusionando dos de los
mayores placeres: la buena musica y la gastro-
nomiay, destaca Sebas Cirrincione, uno de
los socios de Santos Vega.

Para hacer una investigacién mas profunda
sobre este sistema de canillas, uno de los so-
cios de Santos Vega viajé a Nueva York y
visito algunos de los mejores -y pocos- luga-
res del mundo que cuentan con esta técnica
innovadora, como «Yours Sincerely», «<Amor y
Amargo»; y «Polite Provisionsy, en San Diego.

«La idea del draughtbar nace con el anhelo
de poder brindarle a los clientes una excelente
calidad de producto, servicio y experiencia a la
hora de pedir un cocktaily, dice Cirrincione y
explica: «El sistema es basicamente un trago
que se extrae como elixir de una canillay.

Nombre

Segulin la leyenda, Santos Vega era un pa-
yador -un gaucho argentino- que pierde su
alma en una payada con el diablo. «Nos gusté
el juego conceptual de todo lo que tenia que ver
con la musica y la pérdida del alma que muchos
nombran y que sucede con las bebidas espirituo-
sas, tomando el hedonismo como su estandarte,
queriéndolo transmitir en cada uno de sus deta-
lles», senala Cirrincione.

Arquitectura & Decoracion
Santos Vega esta ubicado estratégica-
mente en el corazén de Buenos Aires, se es-
conde en el interior de un edificio palermita-
no. Cuenta con una estética arty e industrial
con multiples espacios y cilidos ambientes,
mobiliario de primer nivel y detalles van-
guardistas. En materia de eventos, dispone
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de un servicio para 90 comensales sentados
o 150 en formato cocktail.

En la entrada de Santos Vega se en-
cuentra un small bar desde donde se pue-
de acceder a un primer piso (sector VIP) o
ingresar al salon principal. Grandes estantes
con libros de musica, tocadiscos y vinilos
forman parte de la decoracién de Santos
Vega. Techos altos y paredes negras con
murales alusivos a la musica creados por el
reconocido artista Emi Mariani, se suman
a la ambientacion.

Santos Vega toma al hedonismo como
su estandarte, buscando transmitirlo en
cada uno de sus detalles, desde sus canillas
hasta el lugar desde donde se disfrute de
este espacio. Tal como su concepto lo in-
dica, propone disfrutar una noche llena de

ﬁﬂhﬂ %@if@mica

NOMBRE SANTOS VEGA
DoMiICILIO Niceto Vega 5924, Palermo
Ciudad Auténoma de Buenos Aires
TELEFONO (54-11) 3107 1882
ESPECIALIDAD Draught Bar
VARIOS Eventos empresariales y sociales.
Small Bar, Salén VIP. - DJs.
HORARIOS Lunes a miércoles de 18 hs. a 2 hs.

Juves y Viernes de 18 hs a 4 hs.
Sdabados de 21 hs. a 4 hs.

Domingos cerrado.

sensaciones, enmarcada por un sonido cui-
dadosamente curado en pos de armonizar
la experiencia, con una cocteleria premium y
cocina de primer nivel pensadas para satisfa-
cer a los paladares mas exigentes.

Ademas, los mejores Djs de la escena por-
tefia musicalizan las noches con propuestas
de musica urbana y pop. De este modo,
Santos Vega se convierte en un lugar im-
perdible para disfrutar de una velada inolvi-
dable con amigos. «»
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@UN HOBBY

Fatbol, Guitarra

®LA JUSTICIA

Pilar absoluto

@SU MAYOR VIRTUD

Soy justa

@LA SEGURIDAD

Sensacién de confianza que se tiene
en algo o alguien

®AVION 0 BARCO

Avién

@VESTIMENTA FORMAL O
INFORMAL

Prolija y cémoda

®UN SER QUERIDO

Mis amigas

®ACTOR Y ACTRIZ

Leo DiCaprio y Angelina Jolie

@UNA ASIGNATURA PENDIENTE
Terminar la carrera de Administracién
@LA MENTIRA MAS GRANDE

El que deposité ddlares, recibird ddlares
@NO PUEDO DEJAR DE TENER...
Humor

@UN RIESGO NO CUBIERTO

Se dice que no hay riesgo que no

se pueda cubrir

®LA MUERTE

Una parte de la vida

@EL MATRIMONIO

Innecesario

®EL DOLAR

Poder

®SU RESTAURANTE FAVORITO
PARA CENAR

La Rosa Negra

@UN SECRETO

Dejaria de serlo si lo cuento

@EL PASADO

Te hace ser quien sos

@;EN QUE PROYECTO NUNCA
INVERTIRIA DINERO?

Creo que todo es posible, dependiendo
del contexto

®UN SUCESO DE SU NINEZ QUE
RECUERDE HASTA HOY

Los viajes a Gesell en el Gacel con

mi abuela y mis primos

@LE TENGO MIEDO A...

La soledad

®LA INFLACION

Demoledor de suefios

@TENGO UN COMPROMISO CON...
Mi trabajo

@L0S HOMBRES EN EL TRABAJO
SON MEJORES QUE LAS MUJERES
Creo que ambos son igualmente buenos
®EL FIN DEL MUNDO

Ushuaia

®UN PERSONAJE HISTORICO
Juana de Arco

@®EN COMIDAS PREFIERO...
Hamburguesas

@;QUE MALA COSTUMBRE

LE GUSTARIA DEJAR?

Fumar

®;QUE COSA NO PERDONARIA
NUNCA?

La mentira

®ME ARREPIENTO DE

No me arrepiento de lo vivido,

te hace quien sos

®EL LUGAR DESEADO PARA
VIAJAR

India

@DIOS

(JExiste?

@®ESCRITOR FAVORITO

Julio Cortdzar

@EN TEATRO

No lo sé apreciar

®LA CORRUPCION

El cdncer de la sociedad

@LA INFIDELIDAD

No es importante
@PROGRAMA PREFERIDO DE
TV /CABLE

MasterChef

®UNA CANCION

«Buenos Aires» de Nathy Peluso
®ESTAR ENAMORADO ES...
El Nirvana

@®UN PROYECTO A FUTURO
Mi casa de fin de semana
@MEJOR Y PEOR PELICULA
QUE VIO ULTIMAMENTE
Mejor: Historias de un Matrimonio
Peor: El escuadrén suicida

@;QUE ES LO QUE MAS APRECIA
DE SUS AMIGOS?

La sinceridad

®LA TRAICION

El fin de la confianza

@®SU BEBIDA PREFERIDA
Agua con gas

@UN FIN DE SEMANA EN...
Las Lefias

®;CUAL FUE EL ULTIMO
LIBRO QUE LEY0?

«Mujeres» de Eduardo Galeano
@MI MODELO PREFERIDA ES
Mi abuela

@EL AUTO DESEADO

BMW

®PSICOANALISIS

Herramienta terapéutica y espacio
en donde se gesta el camino del
autoconocimiento

@®MI MUSICO PREFERIDO ES...
Jonathan Davis

®EL CLUB DE SUS AMORES
River

@EL PERFUME

Donna Karan

@EL HOMBRE IDEAL

Buen compafiero

@RED SOCIAL PREFERIDA
No uso

@®LA CULPA ES DE...

Depende la cara de la moneda.
Nunca es solo de una persona.
Siempre compartida

@SI VOLVIERA A NACER, SERIA
Me gusta lo que soy

@;QUE ES LO PRIMERO

QUE MIRA EN UN HOMBRE?
Su humor

@®UNA MAESTRA

Mi abuela

®EN DEPORTES PREFIERO...
En equipo

®UNA CONFESION

Le pongo mayonesa a las pastas
@EL GRAN AUSENTE

lcardi en la Seleccidn

@NO PUEDO

Dejar de fumar

@MI PEOR DEFECTO ES

Soy impulsiva

@MARKETING

Mueve montafias

@;QUE REGALO LE GUSTARIA
RECIBIR?

Un viagje

®;QUE TECNICA DE
RELAJACION TIENE?

El deporte

@®DE NO VIVIR EN ARGENTINA...
/QUE LUGAR DEL MUNDO
ELEGIRIA?

Pafses Bajos
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